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Раздел I. Риск как экономическая категория
1.1 Понятие риска в экономической теории
В современной экономической теории и практике риск является одной из основополагающих категорий. Это связано с тем, что именно неопределенность экономических явлений и процессов представляется распространенной характеристикой, реализация которой может привести к значительным потерям, чем к выигрышам. Актуальность данной проблемы и необходимость рационализации поведения экономических агентов обуславливают то, что вопрос неопределенности и риска является одним из основных направлений современного микроэкономического анализа.
В экономической науке основополагающими теориями экономических рисков являются: классическая и неоклассическая.

Создание классической теории экономических рисков связано с такими экономистами, как Дж. С. Милль, Н.У. Сениор, Ф.Х. Найт и др. Они выделяли в структуре предпринимательского дохода две составляющие
:

1) процент как долю на вложенный капитал (или заработную плату капиталиста);

2) плату за риск как возмещение возможного риска в предпри​нимательской деятельности.

Экономический риск классики рассматривают либо как возмещение возможного дохода вследствие принятого решения, либо как по​лучение убытков (наступления неблагоприятных последствий) вслед​ствие реализации неудачного решения. Они понимали экономический риск только как возможный ущерб вследствие экономического действия. Экономисты определяют риск, как математическое ожидание потерь. Именно ориентация экономистов данной школы на одностороннее понимание экономического риска вызывала кри​тику ее положений и явилась причиной создания иной теории экономических рисков, получившей название неоклассической. Ее разработка связана с именами экономистов А. Маршалла, А.С. Пигу, а также экономистов скандинавской школы (Я. Магнуссен и др.)
.

Основные положения неоклассической теории экономических рисков сводятся к следующему. Экономические агенты, работающие в условиях неопределенности с прибылью как случайно-переменной величиной, должны руководствоваться двумя положениями:

1) размерами ожидаемой прибыли;

2) величиной ее возможных колебаний (отклонений от ожидаемой величины).

Поведение предпринимателя в таких условиях определяется пре​дельной полезностью, т.е. он должен выбрать тот вариант инвести​рования средств, в котором колебания прибыли будут меньшими. Из неоклассической теории риска следует, что верная прибыль всегда будет иметь большую полезность, чем прибыль ожидаемого размера, связанная с возможными колебаниями. На этом основании Маршалл сделал вывод о том, что экономический риск в целом непри​емлем.

Общераспространенной теорией экономического риска явля​ется неоклассическая с теми дополнениями, которые внес известный экономист Дж. М. Кейнс. Он впервые дал подробную классификацию экономических рисков, дополнив неоклассическую теорию фактором удовольствия. Основным недостатком предыдущей нео​классической теории Дж. М. Кейнс считал недооценку склонности к азарту, часто встречающейся в практике предпринимателей. По его мнению, ради большей прибыли предприниматель, как правило, идет на больший риск.

Многоаспектность такого явления как риск обуславливает существование большого количества трактовок данного понятия. Кроме того, риск  это сложное явление, имеющее множество несовпадающих, а иногда противоположных реальных основ. Это объясняет возможность существования нескольких определений понятий риска с разных точек зрения (например, с юридической, коммерческой, финансовой). Рассмотрим ряд определений риска, даваемых отечественными и зарубежными авторами:
1) Риск ( потенциальная, численно измеримая возможность потери. Понятием риска характеризуется неопределенность, связанная с возможностью возникновения в ходе реализации проекта неблагоприятных ситуаций и последствий
. 
2) Риск – вероятность возникновения убытков или недополучения доходов по сравнению с прогнозируемым вариантом
.
3) Риск ( это неопределенность наших финансовых результатов в будущем. Дж. П. Морган определяет риск как степень неопределенности получения будущих чистых доходов
.
4) Риск ( это стоимостное выражение вероятностного события, ведущего к потерям
.
5) Риск ( шанс неблагоприятного исхода, опасность, угроза потерь и повреждений
.
6) Риск ( вероятность потери ценностей (финансовых, материальных товарных ресурсов) в результате деятельности, если обстановка и условия проведения деятельности будут меняться в направлении, отличном от предусмотренного планами и расчетами
.

Таким образом, четко заметна тесная связь таких понятий, как вероятность и неопределенность. Следовательно, чтобы наиболее точно раскрыть категорию «риск», необходимо определить «вероятность» и «неопределенность», поскольку именно эти два фактора лежат в основе рисков.

Именно вероятность представляется фундаментальным понятием для теории вероятностей и позволяет количественно сравнивать события по степени их возможности. Вероятностью события является определенное число, которое тем больше, чем более возможно событие. 
Вероятность ( это возможность получения определенного результата, и очевидно, что более вероятным считается то событие, которое происходит чаще. Таким образом, в первую очередь понятие вероятности связано с опытным, практическим понятием частоты события
.

В качестве единицы измерения риска принимают вероятность достоверного события, т.е. такого события, которое в результате какого-либо опыта, процесса деятельности непременно должно произойти. Примером такого события может служить факт получения дохода при реализации продукции, поскольку невозможна такая ситуация, когда предприятие продавало бы продукцию, не имея на нее цены (в конце концов, цена может быть нулевой, в таком случае и доход будет нулевым).

Выделяют субъективную и объективную вероятность. Концепция объективных вероятностей строится на интерпретации понятия вероятности как предельного значения частоты при бесконечно большом числе экспериментов, и оценка вероятности производится посредством вычисления частоты, с которой происходит данное событие. Например, частота возникновения некоторого уровня потерь в процессе реализации проекта может быть рассчитана по формуле
:
f(A)=n(A)/n,
где f ( частота возникновения некоторого уровня потерь; 

n(А) ( число случаев наступления этого уровня потерь; 

n ( общее число случаев в статистической выборке, включающее как успешно осуществленные, так и неудавшиеся инвестиционные проекты.

Точность измерения объективных вероятностей зависит от объема статистических данных и возможности их использования для будущих событий, то есть от сохранения условий, в которых происходили прошлые события.

Вместе с тем, во многих случаях при принятии решений статистические данные о частотах появления ситуации весьма малы по объему либо вообще отсутствуют. Поэтому используется второй путь измерения вероятностей ситуации, основанный на субъективных измерениях лица принимающего решение. В связи с этим измеряемые таким путем вероятности называют субъективными. При определении субъективных вероятностей на первое место выступает мнение субъекта, отражающее состояние его информационного фонда. Иначе говоря, субъективная вероятность определяется на основе предположе​ния, основывающегося на суждении или личном опыте оцениваю​щего (эксперта), а не на частоте, с которой подобный результат был получен в аналогичных условиях. Отсюда широкое варьирование субъективных вероятностей, которое объясняется широким спект​ром различной информации или различных возможностей опериро​вания с одной и той же информацией. Субъективные вероятности при выполнении некоторых предположений обладают свойствами обычных объективных вероятностей. Поэтому с ними можно производить обычные операции, определяемые в теории вероятностей.

Зависимость от объемов исходной информации с одной стороны и зависимость от субъекта с другой – все это ведет к тому, что к вероятностной ситуации добавляется неопределенность. 
Условия неопределенности, имеющие место в экономической деятельности, являются предметом исследования и объектом постоянного наблюдения экономистов самых различных профилей, а также специалистов других областей (юристов, социологов, по​литологов и т.п.). Такой комплексный подход к изучению данного явления связан с тем, что хозяйствен​ные субъекты в процессе своего функционирования испытывают зависимость от целого ряда условий. Данные условия зависимости можно классифицировать по месту их возникновения на:

· социально-политические;
· административно-законодательные;

· производственные;

· коммерческие;

· финансовые.
Ориентация Украины на построение экономики рыночного типа означает появление самых различных видов неопределенности для всех субъектов ее хозяйственной деятельности. Существует несколько возможных подходов классификации неопределённости, из которых наиболее широко применим подход её характеристики с точки зрения вероятности наступления события.

По уровню вероятности наступления событий необходимо выде​лить три основных вида неопределенности:

· полная неопределенность;

· частичная неопределенность;

· полная определенность.

Полная неопределенность — это такой вид неопределенности, ко​торый характеризуется близкой к 0 прогнозируемостью наступле​ния события. Математически это выглядит следующим образом
:


[image: image1.wmf]0

=

®

P

Lim

i

n

t


где: Рi ( прогнозируемость наступления события i;

t ( время;

n ( конечное время прогнозирования события.

Таким образом, в условиях полной неопределенности субъекты предпринимательской деятельности полностью лишены возможно​сти каким бы то ни было способом прогнозировать как перспекти​вы своего собственного развития, так и рынка в целом.

Частичная неопределенность ( это такой вид неопределенности, который характеризуется тем, что вероятность наступления события, и степень его прогнозируемости находится в пределах от 0 до 1
:
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Полная определенность — характеризуется близкой к 1 прогнозированностью наступления событий
, т.е.:
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Полная определенность, являясь противоположностью полной неопределенности, дает возможность субъектам хозяйственной дея​тельности со 100% вероятностью прогнозировать не только свою стратегию на рынке, а и его собственное поведение, тенденции раз​вития и т.п.

Так же неопределенность можно классифицировать в зависимости от информации и формы этой информации, которой располагает субъект при принятии решений – начиная с полного отсутствия информации и заканчивая проблемами логического позитивизма: 

· неизвестность (незнание);

· физическая неопределенность;

· недостоверность (неполнота, недостаточность, неадекватность, расплывчатость);
· неоднозначность;
· лингвистическая неопределенность. 

Важным при оценке неопределенности является выявление причины ее возникновения, их можно объединить в несколько основных групп:

· недетерминированность процессов, проходящих в обществе в це​лом, и в экономической жизни ( в частности. При этом недетерминированность является следствием отсутствия возможно​сти полного их предсказания и прогнозирования.
· отсутствие полной информации при планировании поведения рыночного субъекта, либо ее субъективный анализ.
· влияние субъективных факторов на результаты проводимых анализов (уровень квалификации работников, проводящих анализ; величина временного пространства анализируемого периода и т.п.).

Таким образом, независимо от желания, начиная свою деятель​ность, а значит, вступая в рынок, любому экономическому агенту придется иметь дело с неопределенностью и, как следствие этого, испыты​вать на себе на протяжении всей деятельности влияние тех видов рисков, которые присущи данной экономике и данному направле​нию деятельности.

Итак, риск как экономическая категория описывает вероятность потерь в результате неопределенности, что может привести к наступлению непредвиденных или неблагоприятных для экономической деятельности обстоятельств. В общем виде можно определить, что риск, во-первых, это возможный ущерб (финансовых, материаль​ных и иных потерь) от реализации принятого решения и во-вторых, риск получения дохода или прибыли от реализации решения. 

Необходимо различать более широкое понятие общего риска и частное понятие экономического (предпринимательского) риска. Экономический риск проявляется при принятии хозяйственных ре​шений в условиях неопределенности и представляет совокупность экономических, политических, экологических, моральных и других последствий, которые могут произойти в результате осуществления этого решения
.

Для раскрытия содержания экономического риска обычно ис​пользуют термины «ситуация риска» и «осознание риска». Каждый индивидуум в процессе хозяйственной деятельности сталкивается с ситуациями, которые не имеют однозначного решения. Неопреде​ленная ситуация требует выбора нескольких решений, имеющих различную вероятность осуществления. Таким образом, необходи​мость принятия одного из нескольких решений в неопределенной обстановке обозначается понятием «ситуация риска». Если индиви​дуум при этом понимает, что он столкнулся с ситуацией риска, то факт такого понимания обозначает понятие осознания риска. Осоз​нание подобной ситуации позволяет разрешить неопределенность путем принятия одного из вариантов решений.

Понятие экономического риска включает не только наличие рис​ковой ситуации и ее осознание, но и принятие решения на основе количественного и качественного анализа риска. Таким образом, сущность экономического риска предполагает принятие ре​шений, отвечающих критериям оценки риска.

Наиболее удачным определением экономического риска является его трактовка как деятельности субъек​тов хозяйственной жизни, связанной с преодолением неопределен​ности в ситуации неизбежного выбора, в процессе которой имеется возможность оценить вероятности достижения желаемого результа​та, неудачи и отклонения от цели, содержащиеся в выбираемых аль​тернативах
.

Риск ( это всепроникающий феномен, то, что присуще всем ры​ночным субъектам. Его основные характеристики сводятся к тому, что:
· риск присутствует всегда на всех этапах деятельности хозяйст​венных субъектов вне зависимости от сферы их функционирова​ния, при этом отличие может состоять только лишь в его степе​ни;

· полное устранение риска невозможно в силу целого ряда причин как объективного, так и субъективного характера (например, отсутствие полной информации, постоянное развитие как непо​средственно конкретного рынка, так и экономики страны в це​лом и т.п.)

Само по себе наличие риска, которое сопровождает деятельность предприятия, работающего в рыночных условиях, не является не​достатком рыночной экономики. Более того, отсутствие риска, т.е. опасности возникновения непредсказуемых и нежелательных для предприятия последствий его собственных действий, как правило, вредит экономике, поскольку подрывает ее динамичность и эффек​тивность.
Таким образом, можно обобщить, что в экономической теории под "риском" принято понимать вероятность потери рыноч​ным субъектом части доходов в результате осуществления определённой производственной или финансовой деятельности. Такое понимание сущности риска, не явля​ется достаточно полным и должно быть дополнено тем, что риск представляет собой ситуативную характеристику деятельности любого рыночного субъекта, что является следствием неопределенно​сти в его внутренней и внешней среде, и при его реализации для данного субъекта наступают неблагоприятные последствия. Такое понимание сущности риска является пониманием в широком смыс​ле слова, т.е. любой рыночный субъект, будь-то независимый инди​видуум либо предприятие, вынуждены работать в условиях риска.
Кроме употребления данного понятия в широком смысле, целе​сообразным является и его более узкое использование. При этом под риском следует понимать вероятность несения предприятием потерь в результате проведения предпринимательской деятельности. Таким образом, риск в узком смысле представляет собой экономический риск
.
В наиболее общем виде экономический риск, основным источником которого являются внутренняя и внешняя неопреде​ленности, возможен по следующим основным причинам
:
· внезапно наступившие непредвиденные изменения во внешней среде, которые отражаются (либо могут отразиться) на деятель​ности предприятия (изменения цен, изменения в налоговом зако​нодательстве, колебания валютного курса, изменения в социально-политической ситуации и т.п.);

· изменения отношений предприятия с его контрагентами. Эти изменения могут быть вызваны как самим предприятием, так и контрагентами данного предприятия (возможность заключить более выгодный договор, удлинение или сокращение срока дого​вора, более привлекательные условия деятельности, изменение ориентации партнеров, изменения в условиях перемещения то​варных, финансовых и трудовых ресурсов между предприятиями и т.п.), что повлечет за собой изменения достигнутых ранее до​говоренностей либо отказа от них;

· изменения, проходящие внутри самого предприятия, либо другие причины внутреннего происхождения (несоответствие уровня квалификации работников предприятия запланированным про​изводственным заданиям, внезапный выход их строя основных производственных фондов и т.п.);

· изменения, происходящие вследствие научно-технического про​гресса, результатом чего является формирование новой системы ориентации (например, изменение отношения к ручному труду после возникновения машинного).

Постоянно осуществляемый обмен информацией между предпри​ятием и внешней средой способен свести до минимума неопределенность в деятельности предприятия. В свою очередь, на основании данного аналитического материала может быть выявлено соответствие между политикой, проводимой предприятием, и потребностями рынка, а также изменениями, про​ходящими на нём. Другими словами, хозяйственный субъект может быть готов к рискам, которые он принимает, либо иметь возмож​ность отвергнуть тот или иной риск. 
Как и любая экономическая категория, экономические (предпринимательские) риски выражают свою сущность в функциях. Наиболее общеприня​тыми считаются четыре функции: инновационная, регулятивная, защитная и аналитическая
. 

Инновационную функцию хозяйственный риск выполняет, стимулируя поиск нетрадиционных решений проблем, стоящих перед предпринимателем. Анализ зарубежной литературы показывает
, что в международной хозяйственной практике накопился положительный опыт инновационного рискового хозяйствования. Большинство фирм, компаний добиваются успеха, становятся конкурентоспособными на основе инновационной экономической деятельности, связанной с риском. Рисковые решения, рисковый тип хозяйствования приводят к более эффективному производству, от которого выигрывают и предприниматели, и потребители, и общество в целом. 

Регулятивная функция имеет противоречивый характер и выступает в двух формах: конструктивной и деструктивной. Риск предпринимателя, как правило, ориентирован на получение значимых результатов нетрадиционными способами. Тем самым он позволяет преодолевать консерватизм, догматизм, косность, психологические барьеры, препятствующие перспективным нововведениям. В этом проявляется конструктивная форма регулятивной функции предпринимательского риска. 

Конструктивная форма регулятивной функции риска заключается в том, что способность рисковать — один из путей успешной деятельности предпринимателя. Однако риск может стать проявлением авантюризма, субъективизма, если решение принимается в условиях неполной информации, без должного учета закономерностей развития явления. В этом случае риск выступает в качестве дестабилизирующего фактора. Следовательно, хотя риск и «благородное дело», но не любые решения целесообразно реализовывать на практике, они должны быть обоснованными, иметь взвешенный, разумный характер. 

К. Татеиси в своей работе «Вечный дух предпринимательства», вводит такое понятие как «разумный риск». Он пишет: "Когда дело доходило до принятия решений, то я лично всегда придерживался «правила 70/30». Скажем, вносится предложение о создании новой отрасли производства: если я на 70% уверен в успехе дела, то даю свое согласие. Оставшиеся 30% сомнений станут стимулятором для рассмотрения мер, которые следует принять в случае неудачи. Это и называется «разумным риском»". Однако К. Татеиси считает, что в некоторых случаях «правило 70/30» ограничивает свободу действия предпринимателей и иногда разумнее использовать «правило 30/70»
. 

Защитная функция риска основывается на утверждении, что если 
риск – нормальное явление для предпринимательской деятельности, то должно быть терпимое отношение к неудачам. Защитная функция риска также имеет два аспекта: историко-генетический и социально-правовой. 
Первый аспект объективно связан с тем, что для страхования рисков отдельные индивидуумы и хозяйственные организации вынуждены создавать средства защиты от негативных явлений, стихийных бедствий и т.д. в форме страхо​вых (резервных) фондов, фондов риска, финансовых резервов пред​приятий.

Основное содержание социально-правового аспекта защитной функции риска состоит в необходимости обеспечения права на хо​зяйственный риск и закрепления его в законодательном порядке как категории правомерности экономического риска. Такая категория права предусмотрена в хозяйственном законодательстве большинства зарубежных стран и регламентирует экономические гарантии, исклю​чающие в случае неуспеха наказание работника, пошедшего на обо​снованный риск. Эти гарантии вообще рассматриваются как необхо​димое условие для предпринимателя на обоснованный риск. В нашем законодательстве понятие правомерности экономического риска и необходимые в этом случае гарантии пока отсутствуют, что сдерживает применение обоснованных рисковых решений в хозяй​ственной практике, а также размывает границы ответственности за последствия решений, принятых в результате бесхозяйственности и некомпетентности руководителей.

Следует выделить еще аналитическую функцию предпринимательского риска, которая связана с тем, что наличие риска предполагает необходимость выбора одного из возможных вариантов решений, в связи, с чем предприниматель в процессе принятия решения анализирует все возможные альтернативы, выбирая наиболее рентабельные и наименее рисковые. В зависимости от конкретного содержания ситуации риска альтернативность обладает различной степенью сложности и разрешается различными способами. В простых ситуациях, например, при заключении договора поставки сырья, предприниматель опирается, как правило, на интуицию и прошлый опыт. Но при оптимальном решении той или иной сложной производственной задачи, например, принятии решения о вложении инвестиций, необходимо использовать специальные методы анализа. 

Рассматривая функции экономического (предпринимательского) риска, следует еще раз подчеркнуть, что, несмотря на значительный потенциал потерь, который несет в себе риск, он является и источником возможной прибыли. Поэтому основная задача предпринимателя не отказ от риска вообще, а выборы решений, связанных с риском на основе объективных критериев, а именно: до каких пределов может действовать предприниматель, идя на риск. 

В определенной степени чувствительность к риску фирмы, имеющей большой капитал или выпускающей многономенклатурную продукцию, будет ниже, чем у небольшой фирмы. Но, с другой стороны, небольшая коммерческая организация является более гибкой и мобильной при изменении рыночной ситуации.
1.2 Причины возникновения экономического риска
Существуют три основные точки зрения, признающие или субъективную, или объективную, или субъективно-объективную природу риска. При этом преобладает последняя — субъективно-объективная природа риска.

Риск связан с выбором определенных альтернатив, расчетом вероятностей их исхода — в этом его субъективная сторона. Помимо этого, она проявляется и в том, что люди неодинаково воспринимают одну и ту же величину экономического риска в силу различия психологических, нравственных, идеологических ориентаций, принципов, установок и т.д.

Однако риск имеет и объективную сторону. Объективное существование риска обусловливает вероятностная сущность многих природных, социальных и технологических процессов, многовариантность материальных и идеологических отношений, в которые вступают субъекты социально-экономической жизни. Объективность риска проявляется в том, что это понятие отражает реально существующие в жизни явления, процессы, стороны деятельности. Причем риск существует независимо от того, осознают ли его наличие или нет, учитывают или игнорируют его.

Субъективно-объективная природа риска определяется тем, что он порождается процессами, как субъективного характера, так и такими, существование которых, в конечном счете, не зависит от воли и сознания человека.

Таким образом, основными источниками риска являются:

1) Спонтанность природных процессов и явлений, стихийные бедствия. Проявления стихийных сил природы — землетрясе​ния, наводнения, бури, ураганы, а также отдельные неприятные природные явления — мороз, гололед, град, гроза, засуха и др. могут оказать серьезное отрицательное влияние на результаты предпринимательской деятельности, стать источником не​предвиденных затрат.

2) Случайность. Вероятностная сущность многих социально-экономических и технологических процессов, многовариантность материальных отношений, в которые вступают субъекты предпринимательской деятельности, приводят к тому, что в сходных условиях одно и то же событие происходит неодинаково, т.е. имеет место элемент случайности. Это предопределяет невозможность однозначного предвидения наступления предполагаемого результата.

Весьма заметное и не всегда предсказуемое влияние на результаты предпринимательской деятельности оказывают:

· различного рода аварии — пожары, взрывы, отравления, выбросы атомных и тепловых электростанций и т.п.;

· выход из строя оборудования;

· несчастные случаи на транспорте, производстве и многое другое.

Как показывает практика, несмотря на принимаемые обществом меры, направленные на уменьшение вероятности их появ​ления и снижение величины причиняемого ими ущерба, указанные выше случайные события остаются возможными, их не могут исключить самые дорогостоящие инженерно-технические меры.

3) Наличие противоборствующих тенденций, столкновение противоречивых интересов. 

Проявление этого источника риска весьма многообразно от войн и межнациональных конфликтов, до конкуренции и простого несовпадения интересов. В борьбе за покупателя конкуренты могут увеличить номенк​латуру выпускаемой продукции, улучшить ее качество, умень​шить цену и т.п. Существует недобросовестная конкуренция, при которой один из конкурентов усложняет другому осуществле​ние предпринимательской деятельности незаконными, нечест​ными действиями, включая подкуп должностных лиц, опорочивание конкурента, нанесение ему прямого ущерба.

Наряду с элементами противодействия может иметь место простое несовпадение интересов, которое также способно оказывать негативное воздействие на результаты предприниматель​ской деятельности. Например, как показывают исследования
, разные группы, участвующие в инновационном процессе, могут занимать раз​личные, подчас противоположные позиции по отношению к своей роли к ней — инициативы, содействия, бездействия или противодействия. Позицию инициативы — разработчики, содей​ствия — проектировщики, бездействия — пользователи. И, на​конец, изготовители часто оказывают противодействие, т.к. пере​стройка технологических и др. процессов, требуемая нововведе​нием, не всегда достаточным образом обеспечивается организа​ционно-экономическими и техническими мероприятиями, со​ответствующими стимулами. Наличие коррумпированных структур в управленческом ап​парате создает реальные возможности для яростного сопротив​ления, для появления особенно жестких форм противодействия, вплоть до покушения на жизнь и здоровье тех, кто пытается бороться с такими антиобщественными явлениями.

Таким образом, наличие противодействующих и противобор​ствующих тенденций в общественно-экономическом развитии вносит в социально-экономическую жизнь элементы неопреде​ленности, создает ситуации риска.

4) На процесс воспроизводства неопределенности и риска оказывает воздействие вероятностный характер НТП. Общее на​правление развития науки и техники, особенно на ближайший период, может быть предсказано с известной точностью. Одна​ко заранее во всей полноте определить конкретные последствия тех или иных научных открытий, технических изобретений прак​тически невозможно. Технический прогресс неосуществим без риска, что обусловлено его вероятностной природой, посколь​ку затраты и особенно результаты растянуты и отдалены во времени, они могут быть предвидены лишь в некоторых, обычно широких пределах.

5) Существование неопределенности связано также с непол​нотой, недостаточностью информации об объекте, процессе, явле​нии, по отношению к которому принимается решение, с огра​ниченностью человека в сборе и переработке информации, с постоянной изменчивостью этой информации.

Процесс принятия решений предполагает наличие доста​точно полной и правильной информации. Эта информация вклю​чает осведомленность: о наличии и величине спроса на товары и услуги, на капитал; о финансовой устойчивости и платежес​пособности клиентов, партнеров, конкурентов; о ценах, кур​сах, тарифах, дивидендах; о возможностях оборудования и новой техники; о позиции, образе действий и возможных ре​шениях конкурентов и др. Однако на практике такая информа​ция часто бывает разнородной, разнокачественной, неполной или искаженной.

Так, например, источником информации о производитель​ности оборудования могут служить проектные, нормативные или фактические данные. Большинство из них являются укрупнен​ными, усредненными, и между ними имеются значительные рас​хождения. Кроме того, многие компании намеренно искажают инфор​мацию для того, чтобы ввести в заблуждение конкурентов.

Таким образом, чем ниже качество информации, использу​емой при принятии решений, тем выше риск наступления от​рицательных последствий такого решения.

6)  К источникам, способствующими возникновению неопре​деленности и риска, относятся также:

· ограниченность, недостаточность материальных, финан​совых, трудовых и др. ресурсов при принятии и реализа​ции решений;

· невозможность однозначного познания объекта при сло​жившихся в данных условиях уровне и методах научного познания;

· относительная ограниченность сознательной деятельнос​ти человека, существующие различия в социально-психо​логических установках, идеалах, намерениях, оценках, сте​реотипах поведения.

Элементы риска и неопределенности в хозяйственную дея​тельность вносят также:

· необходимость выбора новых инструментов воздействия на экономику в условиях перехода от экстенсивных к интен​сивным методам развития;

· несбалансированность основных компонентов хозяйствен​ного механизма: планирования, ценообразования, мате​риально-технического снабжения, финансово-кредитных отношений.

1.3 Классификация рисков
Субъекты предпринимательской деятельности, которые в процессе своего функцио​нирования испытывают влияние различных видов рисков, могут управлять им. Это означает, что есть возможность использовать разнообразные мероприятия, которые позволяют в определенной степени прогнозировать наступление рискового события и прини​мать меры к снижению его степени
.
Эффективность организации управления рисками во многом оп​ределяется идентификацией его местоположения в общей системе классификации. Наиболее часто встречаемая классификация рисков проводится по следующим признакам
: уровень возникновения, по сфере происхождения, по степени обоснованности их принятия, по соответствию допустимым преде​лам, а также по характеру происхождения рисков (степени их системности). Однако, на наш взгляд, данная классификация может быть не только дополнена целым радом признаков, а и расширена внутри некоторых из них, что позволит повысить эффективность управления фирмой вообще и в условиях кризисных ситуаций, в частности.

Итак, риски могут быту классифицированы по следующим при​знакам (См. Приложение А): 

1) По степени их связи с предпринимательской деятельностью. Классификация рисков от их связи с предпринимательской деятельностью обусловлена теми отличиями, которые существуют между различными видами деятельности, которую могут прово​дить субъекты хозяйствования. Суть данного положения состоит в том, что не всякая деятельность рыночного субъекта является предпринимательской. Как известно, под предпринимательством понимается самостоятельная инициативная хозяйственно-финансовая деятельность граждан с целью получения прибыли (дохода) и осуществляемая от своего имени и под свою собствен​ную имущественную ответственность либо же от имени и под от​ветственность юридического лица — предприятия (фирмы). В эко​номике существует достаточное количество фирм (организаций и частных лиц), которые работают не за прибыль (доход), а имеют совершенно другие цели. Такие организации в экономической ли​тературе часто называются не прибыль​ные организации. Примером таких организаций могут служить добровольные общества содействия различным общественным движениям, многие научно-исследовательские центры, учебные за​ведения и т.п. Однако отказ от получения прибыли еще не означа​ет, что данные организации не испытывают в процессе своей дея​тельности влияния рисков. В связи с этим целесообразным является выделение риска при проведении предпринимательской деятельно​сти пли просто предпринимательского риска и непредпринима​тельского.
2) По принадлежности к стране функционирования хозяйственного субъекта риски могут быть разделены на:
· внутренние риски, которые возникают в определенной стране и оказывают влияние на деятельность только ее хозяйственных субъектов;

· внешние риски, источник происхождения которых для внут​ренних производителей находится за пределами их собствен​ной страны.

3) По уровню возникновения риски могут быть классифицированы на:
· риски, возникающие на микроуровне, т.е. непосредственно на предприятии либо у частных лиц;

· риски отраслевого происхождения, которые возникают у целой группы предприятий, относящихся к определенной отрасли и, соответственно, оказывающих влияние на всю отрасль;

· риски межотраслевого происхождения, наличие которых обу​словлено влиянием и зависимостью отдельных отраслей и сфер экономической деятельности между собой;

· региональные риски, которые могут возникать из-за наличия специфики развития и  управления  отдельными регионами внутри страны;

· государственные риски, которые возникают на макроуровне и оказывают влияние на все хозяйственные субъекты данной страны;

· глобальные (мировые) риски, которые возникают в экономике нескольких стран или всего мирового сообщества, оказывая воздействие при этом на деятельность хозяйственных субъек​тов этих стран. Наиболее часто данные риски могут быть представлены геополитическими рисками (например, измене​ние мирового равновесия, глобальные экологические и демо​графические проблемы и т.п.).

4) По сфере происхождения. Данный признак классификации позволяет объединить риски в укрупненные группы в зависимости от того, в какой сфере они воз​никают, что даст возможность более детально исследовать причи​ны их возникновения и прогнозировать последствия их влияния на макро и микросреду.
По своей структуре риски, согласно данной классификации, со​стоят из:
· социально-политических ( происхождение которых базирует​ся на возможности возникновения непредвиденных ситуаций в случае изменения осуществляемого государством политическо​го курса, а также возможного введения в действие незаплани​рованных ранее социальных программ либо других действий, которые в основе своего происхождения имеют социальную сферу (например, забастовки, изменение психологического на​строя в обществе и т.д.);

· административно-законодательных — которые возникают в случае реализации незапланированных административных ог​раничений хозяйственной деятельности рыночных субъектов, а также изменений в законодательстве (увеличение налоговых ставок, запрет на занятие определенным видом деятельности и т.д.);

· производственных — связанных с производством продукции (товаров, услуг), с осуществлением любых видов производст​венной деятельности (снижение предполагаемых объемов про​изводства, рост затрат на производство продукции и т.д.);

· коммерческих ( возникающих в процессе реализации товаров и   услуг,   произведенных или закупленных предприятием (снижение объемов реализации вследствие изменения конъ​юнктуры, повышение закупочной цены товаров, непредвиден​ное снижение объема закупок, потери товара в процессе обра​щения и т.д.). Следует отметить, что данная группа рисков мо​жет быть как самостоятельной (в том случае, если речь идет об организации, основным видом деятельности которой является коммерция), так и в составе производственных рисков (в том случае если коммерческие риски возникают у предприятий, за​нимающихся производственной деятельностью, в процессе ее обеспечения. Например, реализация произведенной продукции, снабжение предприятия сырьем и материалами и т.д.); 

· финансовых ( которые возникают в сфере отношений предприятия с банками и другими финансовыми институтами, а также связаны с невыполнением субъектом экономической дея​тельности своих финансовых обязательств (просрочка платежей, нарушение сроков возвращения кредитов и т.д.). Кроме того, данная группа рисков может являться следствием измене​ний, происходящих в целом в финансовой системе (например, инфляционные процессы и т.д.);

· природно-экологических ( возникающих вследствие зависи​мости человека и в целом общественного производства от при​родно-климатических условий (например, большее по сравне​нию с обычным, количество осадков, и как следствие этого, снижение урожая сельскохозяйственных культур и т.д.), а так​же и обратной связи между общественным производством и окружающей средой (неблагоприятное воздействие вредных производств на здоровье людей и т.д.);

· демографических ( которые возникают вследствие изменения демографической ситуации. Особенностью данных рисков яв​ляется то, что они могут существовать как в форме самостоя​тельных рисков, так и являться причинами для возникновения других рисков (например, снижение продолжительности жизни населения может явиться следствием возникновения такого риска, который связан с реализацией продукции предприятий, ориентирующихся на достаточно старое население и т.п.);

·  геополитических ( глобального характера, таких как мировая миграция рабочей силы, появление болезней, грозящих жизни всего человечества и т.п.

По причинам возникновения могут быть выделены несколько групп риска:
· риск, вызванный неопределенностью будущего, т.е. той обыч​ной неопределенностью, которая характерна для функциони​рования всех субъектов рынка, и как следствие этого — слож​ностью в прогнозировании их поведения. Неопределенность будущего может быть вызвана как наличием неопределенности в функционировании экономической системы самого предпри​ятия либо его ближайшего окружения (например, партнеров), так и неопределенностью окружающей среды (например, эко​номики страны в целом);

· риск, вызванный недостатком информации для принятия ре​шений, который связан с объективной невозможностью учёта и рассмотрения всех параметров, необходимых для принятия производственно-хозяйственных решений;

· риск, вызванный личностными субъективными факторами, группы, анализирующей риск (их собственным пониманием ана​лизируемых процессов, уровнем квалификации, соотношением количества времени, необходимого для качественного и всестороннего анализа, и предоставленный дня этого временем и т.п.).

По степени обоснованности принятия риска. Необходимость выделения данного классификационного при​знака обусловлена спецификой поведения предприятия при воздей​ствии на него рисков с различными степенями обоснованности и как следствие этого — соотношение возможных результатов с за​тратами, необходимыми для их достижения. По данному признаку все риски могут быть сгруппированы в следующие группы:
· обоснованные риски ( это такой вид рисков, который пред​приятие решает принять на себя, при этом их влияние на его деятельность будет минимальным. Таким образом, в ходе ана​лиза абсолютно  (т.е. относительно самого предприятия и внутри конкретного вида деятельности) и относительно (т.е. в сравнении с другими возможными видами деятельности и дру​гими предприятиями) даётся аналитическая оценка прогнози​руемых результатов и возможных затрат с учетом потерь;

· частично обоснованные — это такой вид рисков, которые принимаются или предполагаются к приёму предприятием при равенстве результатов и затрат. Таким образом, вероятность наступления неблагоприятного события настолько велика, что в случае его наступления хозяйственный субъект может полу​чить нулевой эффект;

· авантюрные риски — содержащие значительную вероятность недостижения поставленной цели. Таким образом, хозяйствен​ный субъект, принимающий авантюрный риск, действует без учёта реальных сил, условий и возможностей в расчёте на слу​чайный успех.

По степени системности риски классифицируются на:

· несистемные (уникальные риски) — это такие, степень кото​рых, а следовательно, и их влияние на результаты деятельно​сти предприятия могут быть снижены (например, при помощи производственной или финансовой диверсификации). Таким образом, это те риски, которые не присущи данной системе и их степень может быть сведена до возможного минимума (т.е. до нуля);

· системные ( это такой вид рисков, степень которых не может быть снижена, и их наличие обусловлено самой системой. Эти риски обязательно существуют в экономике, их можно преду​смотреть и оценить, но снизить их степень невозможно. Таким образом, они являются обязательным атрибутом деятельности любого хозяйственного субъекта. С точки зрения теории эф​фективного управления фирмой, данная группа рисков представляет собой тот максимальный набор рисков, превышение которого означает снижение эффективности деятельности ор​ганизации. Однако достичь того, чтобы предприятие в своей деятельности соприкасалось только с этими рисками, не всегда возможно из-за целого ряда ограничений как объективного, так и субъективного характера (ресурсные ограничения, субъ​ективность информации, используемой при составлении про​гнозов и т.п.). Поэтому в большинстве случаев предприятия принимают на себя всю группу системных рисков плюс какую-то часть уникальных рисков.

По соответствию допустимым пределам риски подразделяются на:

· допустимые риски — предполагают уровень риска в пределах его среднего уровня, т.е. среднего по отношению к другим ви​дам деятельности и к другим хозяйственным субъектам. 
Таким образом, в том случае, если
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— средний уровень риска в экономике;
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 — уровень допустимого риска, то должно выполняться следующее условие:
· критические риски — предполагают уровень выше среднего, но в пределах допустимых значений принятых в данной экономи​ческой системе для определенных видов деятельности. Таким образом, в том случае, если:
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— критический уровень риска определенного направле​ния деятельности в данной экономической системе; 
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— максимально допустимый уровень риска, то должно выполняться следующее условие
:

[image: image11.wmf]R

< 
[image: image12.wmf]R

кр

< 
[image: image13.wmf]max

R


Следует отметить, что при этом максимально допустимый предел может превышать уровень системных рисков.
· катастрофические риски — которые превышают верхнюю (максимальную) границу риска, сложившуюся в данной эконо​мической системе. Таким образом, в том случае, если:
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— катастрофический уровень риска определенного на​правления деятельности в данной экономической сис​теме, то должно выполняться следующее условие
:
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По признаку реализации рисков можно выделить две группы:

· реализованные риски — представляют собой свершившиеся неблагоприятные для предприятия события, вследствие кото​рых может быть ухудшена его деятельность;

· нереализованные риски, те, которые не свершились вопреки ожиданию.

Следует отметить, что реализованными могут быть и те риски, которые имели меньшую вероятность их возникновения по сравне​нию с нереализованными, что является следствием их вероятност​ного характера и необходимостью наличия целого ряда условий для их реализации, т.е. перехода из стадии прогнозируемых в ста​дию свершившихся.
По адекватности времени принятия решения о реагировании на реализованные риски можно выделить следующие группы:

· риски предупредительной группы — такие, которые учтены при составлении планов развития предприятия, т.е. до момента их появления и выработана стратегия поведения предприятия в случае их возникновения;

·  текущие риски — такие, которые не были заранее предусмот​рены, а также не была выработана стратегия поведения пред​приятия в случае их возникновения, и хозяйственный субъект реагирует на них в момент их возникновения (на первых стадиях);

·  запоздалые риски — такие, которые не были предусмотрены предприятием при составлении своих планов, и стратегия по​ведения предприятия при этом разрабатывается (определяется) уже после их возникновения.

По группе, анализирующей риск и принимающей решение о поведе​нии предприятия в случае его возникновения, выделяют:

·  группу рисков индивидуального решения, когда анализ (решение) проводится (принимается) одним человеком (дирек​тором предприятия, его владельцем и т.д.);

·  группу рисков коллективного решения, когда анализ либо ре​шение принимается группой лиц (совет директоров, группа экспертов и т.д.).

По масштабам влияния, либо по сфере охвата все риски могут быть классифицированы на:

· одноособные риски, т.е. такие риски, которые оказывают влияние только лишь на данное предприятие и на его ближай​шее окружение (например, банкротство предприятия, что по​влекло за собой потерю заказов для его поставщиков);

· многоособные, т.е. такие риски, возникновение которых отра​зится не только на одном предприятии и его ближайшем окру​жении, а и на целой группе других предприятий (например, за​бастовка работников угледобывающей отрасли может повли​ять на деятельность обогатительной фабрики, коксохимиче​ского комбината, деятельность металлургического завода, производство электроэнергии в масштабах всей страны). 

По возможности прогнозирования риски могут быть классифи​цированы на:

· прогнозируемые ( те риски, возникновение которых поддает​ся прогнозу. Этот прогноз может осуществляться с использо​ванием самых различных методов, которые будут рассмотрены в теме, связанной с методами анализа рисков;

· частично непрогнозируемые (форсмажорные риски) — те рис​ки, которые возникают вследствие наступления форсмажорных событий, т.е. тех событий либо чрезвычайных об​стоятельств, которые не могут быть полностью предусмотрены или предотвращены какими-либо мероприятиями, и которые представляют собой непреодолимое препятствие (например, стихийные бедствия, катастрофы и т.д.). Их частичная непрогнозируемость является следствием довольно низкой степени вероятности при определении возможности их свершения, что, в свою очередь, есть результатом ограниченности информации и человеческих знаний, необходимых для построения прогноза.

По степени влияния на деятельность хозяйственных субъектов, являясь вероятностной категорией, данный риск представляет собой та​кое событие, которое при наличии определенной совокупности ус​ловий может быть реализовано, а его воздействие на деятельность хозяйственных субъектов может быть:

· отрицательным — означать проигрыш данного субъекта;

· нулевым — не имеющим никакого воздействия на данный субъект;

· положительным — выигрышным для данного хозяйствующего субъекта. Положительное воздействие может иметь место в том случае, если риск, реализованный для одного субъекта с отри​цательным или нулевым результатом, является выгодным для другого субъекта  (например, реализация риска у фирм конкурентов и т.п.).

Как было отмечено ранее, деятельность всех хозяйственных субъектов сопряжена с наличием риска. Это определяется самим существованием и развитием хозяйственного процесса. Присутствие риска как обязательного атрибута в предпринимательской деятельности является объективным экономическим законом. В условиях рыночной экономики невозможно управлять предприятием без учета влияния риска, а для эффективного управления важно не только определить его присутствие, но и правильно идентифицировать конкретный риск. С этой точки зрения, данная классификация представляет собой, практический интерес для органи​зации и управления фирмой в условиях рыночной экономики.
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