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ВВЕДЕНИЕ

Любое предприятие является связующим звеном, между возникающими потребностями людей и возможностями удовлетворения этих потребностей. Создаваясь, оно ставит перед собой задачу производство товаров, выполнение работ и услуг для потребления и имеет свой экономической целью создать более высокий результат своей работы в денежном выражении за определенный период, или получить максимальную прибыль. Хотя производители на практике могут сталкиваться с особыми ситуациями, выдвигающими на первый план решение проблем, не укладывающихся в русло максимизации прибыли, или даже вызывающих противоречия с этой целью: например, резкое снижение цен для выхода на новые рынки или проведение дорогостоящих рекламных компаний для привлечения потребителей, осуществления мер экологического порядка и т.п., подобные шаги носят тактический характер, и, в конечном счете, предназначены для решения главной стратегической задачи - получение возможно большей прибыли.
Прибыль – важнейший показатель, характеризующий финансовый результат деятельности предприятия. По прибыли определяются доля доходов учредителей и собственников, размеры дивидендов и других доходов. Прибыль  является показателем для определения рентабельности собственных и заемных средств предприятия, основных производственных фондов, авансированного капитала и каждой акции. Характеризуя целесообразность  вложений средств в активы данного предприятия и степень умелости его хозяйствования, прибыль является наилучшим измерителем его финансового здоровья. 

Рост прибыли создает финансовую базу для самофинансирования, расширенного воспроизводства, решения социальных и материальных проблем предприятия. За счет прибыли выполняются обязательства перед бюджетом, банками и другими предприятиями и организациями. Таким образом, показатели прибыли становятся важнейшими для оценки производственной и финансовой деятельности предприятий. Они характеризуются степень его деловой активности  и финансового благополучия.

Чтобы управлять прибылью, нужно знать механизм ее формирования, уметь определить долю каждого фактора ее роста или снижения.

При этом на величину прибыли влияют различные факторы, имеющие как непосредственное отношение к деятельности предприятия: объем производства и его структура, ассортимент выпускаемой продукции, качество и конкурентоспособность продукции, ритмичность производства, уровень применяемых цен, ритмичность отгрузки, своевременное оформление платежных документов, соблюдение договорных условий, применяемые формы расчетов, так и не зависящие от его деятельности: нарушение условий поставки предприятию материально-технических ресурсов, перебои в работе транспорта, несвоевременная оплата продукции вследствие неплатежеспособности покупателя  и т.д.

  На основании этих факторов можно выделить  два основных показателя, составляющих основу для расчета величины прибыли: себестоимость  производства и реализации продукции (работ, услуг) и выручка от реализации произведенной продукции.

В условиях современного состояния экономической нестабильности нашей страны инфляция приводит к тому, что рост прибыли происходит в основном за счет роста цен на товары, т.е. за счет инфляционного наполнения прибыли. Ценовой фактор перестает играть свое решающее значение в образовании прибыли при развитии конкуренции и насыщение рынка товарами, т.к.  эти условия  ограничивают возможности производителей повышать цены и получать прибыль таким способом. На первое место в этом случае  выходит фактор снижения себестоимости, который достигается как за счет повышения эффективности производства, так и за счет целесообразного отнесения ряда расходов на оплату  из прибыли,   остающейся в    распоряжении    предприятия. Исключение их     из     себестоимости    продукции    будет способствовать росту   конечных   результатов   деятельности предприятий, снижению   цен,   увеличению  доходов  бюджета, эффективному использованию  имеющихся  ресурсов,   повышению заинтересованности в получении прибыли.

Таким образом, актуальной становится проблема  создания таких условий собственной работы предприятия и разработка производителями соответствующей этим условиям финансово-хозяйственной политики, которые способствовали бы достижению поставленной   цели увеличения прибыли и ее оптимизации . Очевидно, что решение этой проблемы должно проходить во взаимосвязи с   совершенствованием налоговой политики, развитием предпринимательства и рыночных отношений, чтобы прибыль могла выполнять присущие ей функции стимулирования экономики, создания соответствующей ресурсной базы для ее поддержания и оздоровления.

Исследование и анализ показателей результатов финансово-хозяйственной деятельности предприятия определили тему моей работы, основной целью которой стало: изучение строения и расчетов данных показателей, возможности совершенствования этих расчетов, влияние ценовых и неценовых факторов на максимизацию прибыли.

Для достижения поставленной цели потребовалось решение ряда задач:

1) 
изучить содержание и состав понятий, характеризующих результаты финансово-хозяйственной деятельности предприятия;

2) 
исследовать возможности расчетов себестоимости реализованной продукции, выручки и прибыли предприятия;

3) 
определить факторы, влияющие на изменение изучаемых показателей;

4) 
проанализировать взаимосвязь финансовых результатов в целях совершенствования их расчетов и оптимизации основной деятельности предприятия.

Работа состоит из введения, двух глав, заключения. В конце приводится список использованной литературы. В качестве приложения  приведен расчет сметы по составлению баланса доходов и расходов предприятия.

Во введении обосновывается актуальность темы, формируются  ее цели и задачи.

В первой главе дается содержание понятия затрат предприятия и форм их классификации, определяется состав затрат, входящих в себестоимость продукции, рассматривается формирование выручки от реализации продукции (работ, услуг) выделяются способы  учета выручки, раскрывается понятие  прибыли  и выделяются ее основные  функции.

Во второй главе, на основании  рассмотренной теоретической базы,  исследуются возможности расчета изучаемых показателей, анализируется их взаимосвязь, приводится модель совершенствования полученных результатов для оптимизации деятельности производителей и достижения ими поставленной цели.

В заключении подводятся итоги работы, анализируются результаты решения поставленных задач.

1. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ РЕЗУЛЬТАТОВ ФИНАНСОВО-ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ

1.1. ЗАТРАТЫ ПРЕДПРИЯТИЯ И ИХ КЛАССИФИКАЦИЯ

Предприятие в процессе своей деятельности совершает материальные и денежные затраты на простое и расширенное воспроизводство основных фондов и оборотных средств, производство и реализацию продукции, социальное развитие своих коллективов  и др.  Их характер, состав и структура зависят от многих факторов: организационно-правовой формы  хозяйствования, отраслевой принадлежности, места, занимаемого хозяйствующим субъектом на рынке товаров и капитала, инвестиционной, финансовой и учетной политики, а также установленными законодательно правилами и принципами поведения хозяйствующих субъектов в налоговой, кредитной, страховой   и фондовой сферах.  В связи с этим нельзя однозначно разделить весь сложный комплекс совершаемых предприятием затрат на какие-то определенные группы.  Поэтому принято классифицировать затраты по различным направлениям. Остановлюсь подробнее на этих классификациях.

Исходя из экономического содержания затраты можно разделить на три группы:

1) затраты,  связанные с извлечением прибыли;

2) затраты не связанные с извлечением прибыли;

3) принудительные затраты.

В первую группу затрат данной классификации включаются затраты на обслуживание производственного процесса, затраты на реализацию продукции, производство работ, оказание услуг, инвестиции. Состав этих затрат можно разделить на следующие категории: 

· материальные затраты, включающие затраты на сырье и материалы, полуфабрикаты и  комплектующие изделия, топливо и энергию всех видов, упаковку и упаковочные материалы, запасные части,  МБП, производственные услуги сторонних организаций;

· затраты на оплату труда, представляющие денежные и натуральные выплаты работникам предприятия для нормального воспроизводства рабочей силы;

· затраты накладного характера, состоящие из затрат на администрацию и управление, арендной платы, амортизации нематериальных активов, затрат вспомогательного производства и т.д.;

· инвестиции, представляющие капитальные вложения как  в целях расширения объемов собственного производства и его технического обновления, использования нематериальных активов, создания различных денежных фондов и резервов, направленных на развитие предприятия, так и для извлечения дохода на финансовых и фондовых рынках. 

К затратам, не связанным с извлечением прибыли относят затраты потребительского характера, спонсорство, затраты на благотворительные и гуманитарные цели. Это поощрительные выплаты работникам предприятия, отчисления в негосударственные страховые и пенсионные фонды, на развитие социально-культурной сферы и политику. Данные затраты используются в рекламных целях предприятия, формируют его имидж и репутацию для привлечения покупателей, инвесторов и рабочей силы.

Принудительные затраты состоят из  налогов и налоговых платежей, отчислений в государственные внебюджетные фонды, расходов по обязательному страхованию, созданию резервов, штрафных санкций. Сюда также можно отнести платежи финансовой, банковской системам.

Исходя из целевого назначения комплекс затрат предприятия также можно разделить на самостоятельные группы:

1) затраты на формирование и воспроизводство производственных фондов;

2) затраты на социально-культурные мероприятия;

3) операционные затраты;

4) затраты на производство и реализацию продукции.

Затраты на формирование и воспроизводство производственных фондов обеспечивают непрерывность производства и создают условия для реализации продукции. Это затраты  на создание, реконструкцию расширение и восстановление основных фондов производственного назначения.

Предприятия осуществляют также затраты на социально-культурные мероприятия, направленные на повышение квалификации работников, подготовку кадров, улучшение социально-культурных и жилищно-бытовых условий работников. Сюда относятся также затраты на создание и реконструкцию основных фондов непроизводственного назначения, содержания клубов, детских садов, лагерей отдыха, функционирование медицинских учреждений. 

Операционные затраты – это затраты особого назначения: проведение научно-исследовательских работ, изобретательство и рационализаторство, переоценку основных фондов и др. Особенность этой группы затрат в том, что они носят долговременный характер, окупаются на протяжении длительного периода и предназначены для повышения качества и эффективности производства. 

Затраты на производство и реализацию продукции (работ, услуг) занимают наибольший удельный вес  во всех расходах предприятия. От формирования этой группы затрат зависит величина получаемой предприятием прибыли. Далее на этой группе я остановлюсь подробнее.

Поскольку одной из важнейших задач предприятия является получение дохода от выполняемой им деятельности, все произведенные в результате этой деятельности затраты должны покрываться за счет финансовых ресурсов – денежных средств, имеющихся в распоряжении предприятия и предназначенных для осуществления текущих затрат по расширенному воспроизводству, для выполнения финансовых обязательств и экономического стимулирования рабочих, направленных также на содержание и развитие объектов непроизводственной сферы, потребление, накопление, в специальные резервные фонды и др.  Финансовые ресурсы предприятия образуются за счет собственных и приравненных к ним средств, средств, мобилизируемых на финансовом рынке и средств, поступающих в порядке перераспределения. При этом каждая группа затрат может погашаться из различных источников финансовых ресурсов. 

В частности, если рассмотреть группы затрат по целевому назначению, то затраты на формирование и воспроизводство производственных фондов осуществляются за счет собственных средств предприятия, кредита банков, бюджетных ассигнований; затраты на социально-культурные мероприятия погашаются  за счет прибыли, бюджетных и целевых поступлений, средств профсоюзных органов и др.; источниками финансирования операционных затрат являются прибыль предприятия, бюджетные ассигнования, средства получаемые от заказчиков на научно-исследовательские работы, выполняемые по договорам;  затраты на производство и реализацию продукции возмещаются после завершения кругооборота средств и  покрываются за счет выручки от реализации продукции (работ, услуг).

Если взять во внимание собственные источники финансирования, то осуществляемые   за счет них затраты можно разделить на следующие группы:

1) включаемые в себестоимость продукции по элементам (материальные затраты; затраты на оплату труда; отчисления на социальные нужды; амортизация основных фондов; прочие затраты);

2) смешанные затраты – затраты,  часть которых, соответствующая  с установленными нормами налогообложения, может включаться в себестоимость, а  часть, идущая сверх норм покрывается за счет чистой прибыли (процент за кредит; командировочные расходы; представительские расходы; расходы на рекламу; образование страховых фондов)

3) относимые на финансовые результаты (затраты по аннулированным производственным заказам; затраты на производство, не давшее продукции; убытки от операций с тарой; судебные издержки и арбитражные расходы; присужденные или признанные штрафы, пени, неустойки и др. виды санкций; расходы по возмещению причиненных убытков; суммы сомнительных долгов; убытки от списания дебиторской задолженности, по которой срок исковой давности давно истек, и других долгов, нереальных для взыскания; убытки по операциям прошлых  лет, выявленных в текущем году; некомпенсируемые потери от стихийных бедствий, включая затраты, связанные с предотвращением или ликвидаций последствий стихийных бедствий; некомпенсируемые убытки в результате пожаров, аварий и др. чрезвычайных ситуаций; ряд налогов (на имущество, рекламу и др.);

4) осуществляемые за счет чистой прибыли (оплата смешанных затрат сверх установленных норм; оплата процентов по долгосрочным ссудам; затраты по содержанию культурно-бытовых объектов, по благоустройству города; расходы, связанные с содержанием и оказанием бесплатных услуг учебным заведениям; материальная помощь, подарки, надбавки к пенсиям, дополнительные отпуска и т.п.; доходы по ценным бумагам предприятия; ряд местных налогов; образование различных фондов предприятий). 

Если рассматривать производственные затраты, то их  можно группировать следующими способами:

· по экономической роли в процессе производства: основные (затраты, непосредственно связанные с технологическим процессом производства) и накладные ( общепроизводственные и общехозяйственные расходы);

· по составу (однородности): одноэлементные (состоящие из одного элемента, - заработная плата, амортизация и др.) и комплексные (состоящие из нескольких элементов, - цеховые и общезаводские расходы);

· по способу включения в себестоимость: прямые (связанные с производством определенного вида продукции и непосредственно относящиеся на его себестоимость) и косвенные (не относящиеся непосредственно на себестоимость и распределяющиеся условно: общехозяйственные, общепроизводственные расходы);

· по отношению к объему производства: переменные (затраты, размер которых изменяется пропорционально изменению объема производства продукции, - сырье и основные материалы, заработная плата производственных рабочих и др.) и условно-постоянные (размер этих затрат почти не зависит от изменения объема производства продукции; к ним относятся общепроизводственные и общехозяйственные расходы и др.);

· по периодичности возникновения: текущие (затраты, имеющие частую периодичность, например расход сырья и материалов) и единовременные (или однократные – затраты, на подготовку и освоение выпуска новых видов продукции, затраты, связанные с пуском новых производств, и др.);

· по участию в процессе производства: производственные (затраты, связанные с изготовление товарной продукции и образующие ее производственную себестоимость) и коммерческие (внепроизводственные затраты, связанные с реализацией продукции покупателям);

· по эффективности: производительные (затраты на производство продукции установленного качества при рациональной технологии и организации производства) и непроизводительные (затраты, являющиеся следствием недостатков технологии и организации производства – потери от простоев, брак продукции, оплата сверхурочных работ и др.). Производительные затраты планируются в отличие от непланируемых непроизводительных расходов.

· по степени ограниченности: нормируемые (по которым устанавливается лимит ограничения) и ненормируемые (затраты размер которых неограничен).

Результаты денежного выражения затрат отражаются смете затрат, представляющий собой внутренний документ предприятия, позволяющий не только контролировать общий уровень затрат и их динамику, но и сопоставлять их величину по структурным подразделениям и филиалам.  Смета затрат позволяет определить уровень самоокупаемости по предприятию в целом и его отдельным подразделениям. 

При разработке сметы затрат определяется себестоимость единицы продукции, создается база для расчета оптовых цен, устанавливается возможность снижения затрат на производство и реализацию продукции за счет внедрения новых технологий, рационализации товародвижения, закладывается основа для получения прибыли. Сметы используются также для определения потребностей предприятия в  оборотных средствах, объемов реализации продукции и размеров возможной прибыли. В частности предприятием могут быть разработаны смета продаж, смета производства, смета прямых материальных затрат, смета расходов на оплату труда, смета накладных расходов, смета себестоимости реализованной продукции, смета текущих (периодических) расходов, смета прибылей и убытков, смета капитальных затрат, смета движения денежных средств.

Исходя из вышеизложенного можно сделать вывод, что затраты, осуществляемые предприятием в процессе  своей деятельности,  неоднородны по своему характеру, составу, структуре, назначению и размеру денежного выражения. В соответствии с этим  каждый из видов затрат имеет свои источники погашения и по-своему оказывает влияние на результаты хозяйственной деятельности предприятия.

1.2 СУЩНОСТЬ СЕБЕСТОИМОСТИ И ЕЕ ЭКОНОМИЧЕСКОЕ  ЗНАЧЕНИЕ

    Выпуск продукции, выполнение работ или оказание услуг, являясь смыслом существования предприятия и определения основных направлений его деятельности, предполагает соответствующее ресурсное обеспечение, величина которого оказывает существенное влияние на уровень развития экономики предприятия.  Поэтому каждое предприятие должно знать, во что обходится производство и реализация его продукции (работ, услуг). Данный фактор особенно важен в условиях рыночных отношений, так как уровень затрат на производство продукции влияет на конкурентоспособность предприятия, его экономику.

Для того чтобы знать, во что обходится изготовление продукта, предприятие должно производить его стоимостную оценку по вещественному и количественному составу (средства и предметы труда), а также по составу и количеству затрат, требуемых для его изготовления. 

Принято считать, что издержки (себестоимость) – это денежное выражение затрат производственных факторов, необходимых для осуществления предприятием производственной и коммерческой деятельности, связанной с выпуском и реализацией продукции и оказанием услуг, то есть все то, во что обходится предприятию производство и реализация продукта (продукции)[ 6 ]. Это стоимостная оценка используемых в процессе производства продукции (работ, услуг) природных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов, а также других затрат на ее производство и реализацию. 

Состав затрат, включаемых в себестоимость продукции, определен Положением о составе затрат[ 1 ], изменениями и дополнениями, внесенными в это Положение [ 2 ].

В соответствии с назначением затраты, образующие себестоимость продукции группируются по экономическим элементам и калькуляционным статьям. 

При группировке затрат по элементам в каждый элемент включаются  однородные по своему содержанию расходы. По экономическим элементам ведется бухгалтерский учет и составляется денежный отчет по общей сумме расходов на производство продукции. Классификация затрат по элементам позволяет определить, что именно израсходовано на производство продукции, каково соотношение отдельных элементов затрат в общей сумме расходов, дает возможность  знать структуру себестоимости и проводить целенаправленную политику по улучшению экономики предприятия.

В соответствии с нормативными документами [ 1,2 ], затраты, образующие себестоимость продукции, группируются, как уже отмечалось, по следующим элементам: материальные затраты; затраты на оплату труда; отчисления на социальные нужды; амортизация основных фондов; прочие затраты.

Элементы «Материальные затраты» отражают стоимость:

· покупных сырья и материалов, используемых на производственные и хозяйственные нужды, а также комплектующих изделий и полуфабрикатов, подвергающихся в дальнейшем монтажу или дополнительной обработке в данной организации;

· работ и услуг производственного характера, выполняемых сторонними организациями или производствами и хозяйствами организации, не относящимися к основному виду деятельности;

· природного сырья;

· топлива всех видов, выработку всех видов энергии, отопление зданий, транспортные работы по обслуживанию производства, выполняемые транспортом организации;

· покупной энергии всех видов, расходуемой на технологические и другие производственные и хозяйственные нужды.

Стоимость материальных ресурсов, отражаемая по элементу «Материальные затраты», формируется исходя из цен их приобретения (без учета налога на добавленную стоимость), наценок (надбавок), комиссионных вознаграждений, уплачиваемых снабженческим и внешнеэкономическим организациям, стоимости услуг товарных бирж, включая брокерские услуги, таможенных пошлин, платы за транспортировку, хранение и доставку, осуществляемые сторонними организациями.

Из затрат на материальные ресурсы, включаемых в себестоимость продукции, исключается стоимость возвратных отходов, под которыми понимаются остатки сырья, материалов, полуфабрикатов, теплоносителей и других видов материальных ресурсов, образовавшихся в процессе производства продукции, утратившие полностью или частично потребительские качества исходного ресурса. Возвратные отходы оценивают по пониженной цене исходного материального ресурса (по цене возможного использования), если отходы могут быть применены для основного, вспомогательного производства или реализованы на сторону и по полной цене исходного материального   ресурса, если отходы реализуются на сторону для использования в качестве полноценного ресурса.

Элементы «Затраты на оплату труда» отражают затраты на оплату труда основного производственного персонала предприятия, включая премии рабочим и служащим за производственные результаты, стимулирующие и компенсирующие выплаты, предусмотренные законодательством, затраты на оплату труда не состоящих в штате работников, занятых в основной деятельности. Не включаются в себестоимость продукции премии, выплачиваемые за счет средств специального назначения и целевых поступлений, надбавки к пенсиям, доходы по акциям и вкладам трудового коллектива, оплата проезда к месту работы транспортом общего пользования, специальными маршрутами, оплата путевок на лечение и отдых, экскурсий и путешествий.

Элементы «Отчисления на социальные нужды» отражают обязательные отчисления по установленным законодательством нормам органам государственного социального страхования, Пенсионного фонда, фондов занятости и медицинского страхования от затрат на оплату труда работников, включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг). 

Элементы «Амортизация основных фондов» отражают сумму амортизационных отчислений на полное восстановление основных производственных фондов. Мировая практика ориентируется на групповые нормы амортизационных отчислений. С этой целью все основные фонды группируются в зависимости от срока их эксплуатации, а нормы амортизационных отчислений применяются к стоимости каждой группы.  Стоит также отметить, что амортизационные отчисления не представляют собой денежные затраты, а являются расчетной величиной, позволяющей предприятию накапливать собственные средства для инвестиций. Денежную форму амортизационные отчисления приобретают при финансировании за счет этого источника инвестиционных программ.

Элементы «Прочие затраты» отражают налоги, сборы, платежи (в том числе по обязательным видам страхования), отчисления в страховые фонды, затраты на проведение ремонтных работ, затраты на оплату процентов по полученным кредитам, платежи за выбросы загрязняющих веществ, затраты на командировки, оплату услуг связи, вычислительных центров, банков, амортизацию  нематериальных активов, отчисления в ремонтный фонд, административные расходы и др. При этом  включение в себестоимость этих видов затрат происходит в размере нормативов, установленных законодательством.

Группировка  затрат по калькуляционным статьям расходов отражает их состав в зависимости от направления (назначения) затрат (на производство или его обслуживание) и места возникновения (основное производство, вспомогательные службы, обслуживание хозяйства и др.). Перечень статей калькуляции, их состав и методы распределения по видам продукции (работ, услуг), определяются отраслевыми методическими рекомендациями по вопросам планирования, учета и калькулирования  себестоимости с учетом характера и структуры производства (независимо от формы собственности на предприятии).

 В Основных положениях по планированию, учету и калькулированию себестоимости продукции на промышленных предприятиях [ 1,2 ] установлена типовая группировка затрат по статьям калькуляции, которую можно представить в следующем виде:

1) «Сырье и материалы»;

2) «Возвратные отходы» (вычитаются);

3) «Покупные изделия, полуфабрикаты и услуги производственного характера сторонних предприятий и организаций»;

4) «Топливо и энергия на технологические цели»;

5) «Заработная плата производственных рабочих»;

6) «Отчисления на социальные нужды»;

7) «Расходы на подготовку и освоение производства»;

8) «Общепроизводственные расходы»;

9) «Общехозяйственные расходы»;

10) «Потери от брака»;

11) «Прочие производственные расходы»;

12) «Коммерческие расходы».

При определении себестоимости следует различать полную себестоимость товарной продукции, включающую все денежные затраты на производство и реализацию продукции, и производственную себестоимость товарной продукции. Итог первых одиннадцати статей образует производственную стоимость продукции, а итог всех двенадцати статей  - полную себестоимость. 

В нашей стране состав себестоимости продукции регламентируется государством.  Государство устанавливает определенные принципы и правила, по которым налогоплательщики обязаны вести учет затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг), регламентирует порядок их начисления и списания, устанавливает источники их покрытия. Так понесенные предприятием затраты на закупку сырья, материалов и других элементов материальных затрат, компенсируются лишь в том объеме, который затрачен на реализованную продукцию. Оставшаяся часть оседает в нереализованной готовой продукции и складских запасах. 

Затраты на оплату труда, напротив, включаются в состав себестоимости продукции при их фактическом начислении независимо от того, произвело ли предприятие реальные денежные выплаты.

Отнесение отчислений на социальные нужды на себестоимость продукции производится при начислении средств на оплату труда независимо от фактических выплат.

Амортизационные отчисления рассчитываются  исходя из балансовой стоимости и утвержденных в порядке установленных норм, включая и ускоренную амортизацию их активной части, производимую в соответствии с законодательством.

Для прочих затрат вообще характерен двойной способ покрытия. В пределах законодательно установленных нормативов их относят на себестоимость продукции, сверхнормативные расходы погашаются за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия после налогообложения. 

Такое специфическое отнесение затрат на себестоимость продукции позволяет государству влиять на величину основных показателей деятельности предприятия. Для предприятия себестоимость является основой для определения цен на производимую продукцию и соответственно базой    для определения прибыли от реализации продукции и налога на прибыль. Взаимосвязь этих показателей будет отражена далее в моей работе.

1.3 ПОНЯТИЕ ВЫРУЧКИ ОТ РЕЛИЗАЦИИ ПРОДУКЦИИ и общей выручки предприятия

Выручка представляет собой совокупность денежных поступлений за определенный период от результатов деятельности предприятия, и является основным источником  формирования его собственных финансовых ресурсов.  При этом деятельность предприятия можно характеризовать по нескольким направлениям:

1. выручка от основной деятельности, поступающая от реализации продукции (выполненных работ, оказанных услуг);

2. выручка от инвестиционной деятельности, выраженная в виде финансового результата от продажи внеоборотных активов, реализации ценных бумаг;

3. выручка от финансовой деятельности, включающая результат размещения среди инвесторов облигаций и акций предприятия.

Как принято в странах с рыночной системой хозяйствования, общая выручка складывается из выручки по этим трем направлениям. Однако основное значение в ней отдается выручке от основной деятельности, определяющей весь смысл существования предприятия. Остановлюсь на этом типе выручки подробнее.

Законодательно закреплены два метода отражения выручки от реализации продукции:

· по отгрузке товаров (выполнению работ, оказанию услуг) и предъявлению  контрагенту расчетных документов. Данный метод называется методом начисления.

· по мере оплаты, т.е. по фактическому поступлению средств на денежные счета предприятия. Это кассовый метод отражения выручки.

Несмотря на то, что  законодательством допускается использование обоих методов учета выручки, в зависимости от собственного выбора предприятия, использование первого способа в условиях нестабильной экономики может повлечь большие трудности, т.к. при несвоевременном поступлении денег от плательщика, предприятие может иметь серьезные проблемы, связанные с невозможностью своевременной оплаты налогов, со срыв расчетов с другими предприятиями, с возникновением цепочки собственных неплатежей и т.д. выходом из данной ситуации может стать образование резервов по сомнительным долгам, определяющегося на основе анализа состава, структуры, размера и динамики неплатежей за отчетный период. Поэтому в нашей стране целесообразнее применять кассовый метод, т.к. в данном случае для расчета предприятия с бюджетом и внебюджетными фондами имеется реальная денежная база, полученная в момент поступления денежных средств на расчетный счет предприятия от плательщиков. 

Метод начисления широко применяется в развитых рыночных странах, т.к. налаженные фондовые и денежные рынки страхуют товаропроизводителей от неплатежей и минимизирует их финансовых риски.

Затраты предприятия на производство и реализацию продукции законодательно проводятся только в режиме начисления. 

Таким образом, поскольку затраты  и выручка  предприятия считаются по разным методикам, возникает несоответствие расходов и поступления денежных средств во времени. Например, продукция может быть произведена,  а денежные средства за нее еще не поступили, или наоборот в случае авансовых расчетов и поступлении денег в форме предоплаты за отгруженную продукцию, сама продукция может быть не только не отгружена, но и даже не произведена. Это создает определенные проблемы при анализе основных финансовых показателей деятельности предприятия.

  1.4  СУЩНОСТЬ И ФУНКЦИИ ПРИБЫЛИ

Прибыль является итоговым показателем  деятельности предприятия. Она характеризует не что иное, как эффект, получаемый в результате производственно-хозяйственной деятельности предприятия. 

Прибыль – это превышение дохода над расходами. Обратное положение называется убытком. С экономической точки зрения прибыль -  это разность между денежными поступлениями и денежными выплатами. С хозяйственной точки зрения – разность между имущественным состоянием предприятия на начало и конец отчетного периода [ 8 ].

В современной теории учета, прежде всего в англоязычных странах, различают налоговую и экономическую концепцию прибыли.  В связи с этим выделяют бухгалтерскую или балансовую прибыль, как результаты от реализации работ, услуг, материалов и другого имущества и  результаты от внереализационной деятельности,  и налогооблагаемую прибыль. Если отталкиваться от цели, ради которой образовывается предприятие, прибылью  целесообразнее было бы считать только ту часть добавленной стоимости, создаваемую в процессе производственно-хозяйственной деятельности, включающую в себя затраты живого труда и накопления, которая создана в результате реализации продукции, выполнения работ, оказания услуг. Тогда как реализация других активов и внереализационные и прочие операции формируют доход. Поскольку данные финансовой отчетности предприятий влияют на курс акций,  следовательно, имеет смысл раздельное обложение  налогом прибыли и дохода.

В нашей стране расчет налогооблагаемой прибыли имеет свои специфические особенности, которые будут приведены во второй части работы. 

Прибыль как важнейшая категория рыночных отношений выполняет ряд функций.

Во-первых, она является критерием и показателем эффективности предприятия деятельности предприятия. Причем ее конкретная величина дает возможность удовлетворения потребностей всех заинтересованных лиц для собственников, кредиторов и работников в той или иной степени.

Во-вторых, прибыль обладает стимулирующей функцией. От нее зависят направления решений дивидендной и инвестиционной политики предприятия, обновления производственных фондов и совершенствования производства. За счет прибыли осуществляются материальное поощрение работников и предоставление им социальных льгот, содержание объектов социальной сферы.

В-третьих, прибыль является источником формирования доходов бюджетов различных уровней.  Она поступает в бюджеты в виде налогов, а также экономических санкций и используется на различные цели, определенные расходной частью бюджета и утвержденные в законодательном порядке.

2. Исследовательский анализ РЕЗУЛЬТАТОВ финансово-ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ

2.1 Расчет  себестоимости продукции (работ, услуг) предприятия

На предприятиях планируются и учитываются следующие основные показатели издержек: затраты на производство, себестоимость товарной и реализованной продукции которые рассчитываются по следующим этапам:

1.    Определяется  производственная способность (PS) – совокупность затрат, связанных только с производством. Сюда войдут затраты, учитываемые по всем пяти экономическим элементам или первым одиннадцати калькуляционным статьям.

2.    Определяется себестоимость валовой продукции (SВП). Она отличается от производственной способности на величину изменений остатков расходов будущих периодов. Их увеличение уменьшает производственную способность и наоборот.

SВП  = Ор.б.п.1 + PS – Ор.б.п.2,
где Ор.б.п.1 – остатки расходов будущих периодов на начало отчетного периода,

       Ор.б.п.2– остатки расходов будущих периодов на конец отчетного периода.

3. Определяется себестоимость товарной продукции (Sт). При этом себестоимость валовой продукции корректируется на изменение остатков незавершенного производства – прирост остатков снижает себестоимость и наоборот.

Sт = Он.п.1 + SВП - Он.п.2,

где Он.п.1 -  остатки незавершенного производства на начало отчетного периода,

      Он.п.2 - остатки незавершенного производства на конец отчетного периода.

4. Определяется полная себестоимость товарной продукции (Sтпол). При этом себестоимость товарной продукции увеличивается на непроизводственные затраты (SНЗ) – двенадцатая статья калькуляции.

Sтпол = Sт + SНЗ
5.       Определяется себестоимость реализованной продукции (СРП). При этом величина полной себестоимости товарной продукции уменьшается (увеличивается) на положительное (отрицательное) изменение остатков готовой нереализованной продукции.

SРП = Онр.п.1 + Sтпол - Онр.п.2,
где Онр.п.1 - остатки нереализованной продукции на начало отчетного периода ( по фактической себестоимости),

      Онр.п.2  - остатки нереализованной продукции на конец отчетного периода.

При планировании  себестоимости следует учесть, что плановый период должен совпадать с отчетным (год, квартал). Это позволяет предприятию прогнозировать предстоящие налоговые выплаты и соответственно обеспечивать предстоящие обязательные платежи необходимыми денежными ресурсами.

Состав остатков нереализованной продукции зависит от метода учета выручки от реализации продукции на предприятии. Если используется метод начисления при ее расчете, то после отгрузки товаров и выписки платежных документов, продукция считается реализованной и следовательно  остатки нереализованной продукции на начало планового периода совпадают с фактическими складскими запасами. При кассовом методе учета выручки, продукция считается нереализованной до момента поступления за нее денег на расчетный счет предприятия. Оценка остатков на начало планового периода осуществляется по фактической производственной себестоимости предыдущего отчетного периода.

2.2 Расчет  выручки от реализации продукции (работ, услуг) предприятия
В процессе финансово-хозяйственной деятельности финансовые службы предприятия могут осуществлять планирование выручки на предстоящий год, квартал и оперативно. 

Годовое планирование выручки эффективно при стабильной экономической ситуации. В условиях нестабильности, когда соотношение спроса и предложения подтверждено трудно прогнозируемым изменениям и законодательно установленные правила поведения юридических лиц постоянно меняются, годовое планирование затруднено и не является объективным ориентиром для предприятия.  В такой ситуации более целесообразно поквартальное планирование.

Оперативное планирование выручки используется для контроля за своевременностью поступления денег за отгруженную продукцию на денежные счета предприятия.

Для определения выручки о реализации продукции необходимо знать объем реализации продукции в действующих ценах без НДС, акцизов, торговых и сбытовых скидок и экспортных тарифов для экспортируемой продукции.

Выручка от выполненных работ и оказанных услуг определяется исходя  из объема продукции и соответствующих цен и тарифов.

Существует два метода расчета плановой выручки:

· метод прямого счета;

· расчетный метод.

Метод прямого счета основан на гарантированном спросе. Предполагается, что весь объем произведенной продукции приходится  на предварительно оформленный пакет заказов. Это наиболее достоверный способ планирования выручки, когда план выпуска и объем реализации продукции заранее увязаны с потребительским спросом, известны необходимый ассортимент и структура выпуска продукции, установлены соответствующие цены, тогда выручку от реализации можно определить по формуле: 


N=  Q*р,
где N – выручка от реализации продукции,

       Q – объем реализованной продукции,

       р – цена единицы реализованной продукции.

Как правило, в условиях рыночных отношений большинство предприятий не имеет гарантированного спроса на весь объем произведенной продукции. Для оптимизации затрат и роста финансовых результатов предприятие должно прилагать усилия для увеличения выпуска продукции, расширение его ассортимента, производства принципиально новых по потребительским качествам товаров.  Кроме того, в свою очередь количество проданных товаров будет зависеть и от уровня цены, причем эта зависимость на практике может быть эластичной, неэластичной и единичной с соответствующими коэффициентами эластичности (Кэ): в первом случае он больше единицы, во втором меньше, в третьем равен единице.

Физический смысл этих коэффициентов состоит в том, что при Кэ>1 изменение цены на 1% приводит к изменению спроса более чем на 1%; при Кэ=1 изменение цены на 1% приносит 1% изменения величины спроса; при изменение цены на 1% приводит к изменению спроса менее чем на 1%. 

Степень эластичности по-разному влияет на искомые величины. Например, при эластичном спросе (Кэ>1) N при снижении цены растет, а при неэластичном (Кэ<1) падает, т.к. потери от снижения цены не компенсируются приростом величины спроса. При единичной эластичности N не меняется, поскольку снижение цены полностью компенсируется  соответствующим ростом величины спроса. 

Характер изменения выручки в зависимости от изменения цены и спроса можно показать в виде графика.


                                    P
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График  показывает, что выручка при цене Р1 представляет собой площадь прямоугольника ОР1АQ1 и характеризует эластичный спрос, т.е. при снижении цены выручка возрастает. Прямоугольник ОР2 ВQ2 соответствует нейтральной эластичности спроса, в зависимости от изменения цены, выручка в данной области изменения цены не меняется. Прямоугольник ОР3СQ3 отображает условия неэластичности спроса. В этом случае снижение цены приведет к уменьшению выручки.

Поскольку на изменение величины N по-разному влияет характер спроса, в связи с этим  практический интерес представляет графическое построение зависимости выручки от изменения цены  при определенной функции спроса. Допустим спрос понижается с в зависимости цены. Получим следующий график:
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График показывает, что выручка от реализации продукции до определенного увеличения объема его реализации возрастает при снижении цены (эластичный спрос), но после достижения критического объема (Nк) начинает снижаться. На первой стадии снижение цены может дать эффект в росте выручки, но по достижении  критической точки предприятие начнет терять в выручке за реализуемую продукцию. В политике цен это необходимо учитывать, чтобы не потерять возможные доходы.

В условиях нестабильного спроса на выпускаемую предприятием продукцию для планирования выручки также применяется расчетный метод, основой которого является объем реализуемой продукции, корректируемый на входные и выходные остатки. Планирование выручки от реализации продукции, осуществляется по аналогии с планированием  себестоимости:

N = Он.г.п.1 +  Т Р - Он.г.п.2,
где            N - выручка от реализации продукции ,

   Он.г.п.1 - нереализованные остатки готовой продукции на начало планируемого периода , 

   Т Р- товарная продукция, предназначенная к выпуску в планируемом периоде,  

   Он.г.п.2 - нереализованные остатки готовой продукции на конец планируемого периода.

При планировании остатков готовой продукции на начало планируемого периода предприятие не имеет исчерпывающих данных о фактической величине остатков, поэтому в расчет принимаются ожидаемые остатки  нереализованной продукции. Если рассматривать кассовый метод планирования выручки, то ожидаемые остатки на начало планируемого периода будут состоять:

· из готовой продукции на складе;

· из товаров отгруженных, документы по которым не переданы в банк;

· из товаров, срок оплаты которых не наступил;

· из товаров отгруженных, но неоплаченных в срок;

· из товаров, находящихся  на ответственном хранении у покупателей в виду отказа от акцепта.

Таким образом, сумма выручки может значительно отличаться от стоимости отгруженной продукции. 

Остановлюсь подробнее на планировании этих факторов, влияющих на своевременное поступление выручки за произведенную продукцию.  

При планировании остатков нереализованной продукции на складе исходят прежде всего из их фактического наличия, а в случае отсутствия текущих данных - из данных на последнюю отчетную дату, и ожидаемого выпуска товарной продукции  с учетом ее реализации в  соответствии с имеющимися заказами на начало планируемого периода.

Планирование остатков товаров, срок  оплаты которых не наступил, производится на основе анализа структуры, графиков,  способов платежа по заключенным договорам, а также сложившихся сроков документооборота для внутригородских и иногородних расчетов, а также расчетов в валюте при ведении внешнеэкономической деятельности.

Планирование остатков товаров отгруженных, но неоплаченных в срок, товаров на ответственном хранении у покупателей, товаров отгруженных, документы по которым не переданы в банк,  опирается на оперативные данные о причинах неплатежей и принимаемых мерах по их сокращению.

Остатки готовой продукции на складе на конец планируемого периода определяются исходя из необходимости накопления для выполнения договорных обязательств,  срок действия которых находится за пределами планируемого периода, условий реализации и других причин.

Поступление выручки на денежные счета предприятия представляет собой завершение  кругооборота средств. Ее использованием представляет собой начало нового  кругооборота, а также стадию распределительных процессов.

2.3 ФОРМИРОВАНИЕ И РАСЧЕТ ПОКАЗАТЕЛЕЙ БАЛАНСОВОЙ, НАЛОГООБЛАГАЕМОЙ И ЧИСТОЙ ПРИБЫЛИ
Конечный финансовый результат деятельности предприятия - это прибыль (убыток) отчетного периода, представляющая собой алгебраическую сумму результата от реализации продукции (работ, услуг), результата от финансовой деятельности; сальдо доходов и расходов от прочих внереализационных операций. 

В российской практике употребляются определения: валовая прибыль, балансовая прибыль, чистая прибыль, прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, прибыль к налогообложению. Эти определения нормативно не закреплены и могут употребляться в различных контекстах. 

Официально действующее определение касается только термина “валовая прибыль” и дано в Законе РФ “О налоге на прибыль предприятий и организаций”: “Валовая прибыль представляет собой сумму прибыли (убытка) от реализации продукции (работ, услуг), основных фондов (включая земельные участки), иного имущества предприятия и доходов от внереализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям. Прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг) определяется как разница между выручкой от реализации продукции (работ, услуг)  без НДС и акцизов и затратами на производство и реализацию, включаемые в себестоимость продукции (работ, услуг) ”[ 3 ]. 

 Нужно отметить что валовая прибыль не находит отражения в бухгалтерской отчетности, не совпадает с налогооблагаемой прибылью и при этом включает в себя доходы, имеющие как производственную, так спекулятивную и коммерческую направленность. 

Поскольку валовая прибыль не находит отражения в бухгалтерской отчетности имеет смысл, ввести определение  характеризующее результат финансово-хозяйственной деятельности предприятия и фигурирует в отчете.  Такую прибыль назовем балансовой. Расчет балансовой прибыли будет выглядеть следующим образом:

Rб=(Rр(Rф(Rвн.,

где Rб  - балансовая прибыль или убыток;

      Rр - результат ( прибыль или убыток) от реализации продукции (работ, 

          услуг);

      Rф  - результат (прибыль или убыток) от финансовой деятельности;

      Rвн. - сальдо доходов и расходов от прочих внереализационных операций.

Результат от реализации продукции (работ, услуг) определяется следующим расчетом:

Rр=N - SРП,

где N - выручка от реализации продукции (работ, услуг) в отпускных ценах без НДС, акцизов и других косвенных налогов и сборов;

       SРП - себестоимость реализованной продукции.

Прибыль (убыток) от финансовой деятельности и от прочих внереализационных операций определяется как результат по операциям, отражаемых на счетах 47 «Реализация и прочее выбытие основных средств» и 48 «Реализация прочих активов», а также как разность между общей суммой полученных и уплаченных:

· штрафов, пени и неустоек и других экономических санкций;

· процентов, полученных по суммам средств, числящихся на счетах предприятия;

· курсовых разниц по валютным счетам и по операциям в иностранной валюте;

· прибылей и убытков прошлых лет, выявленных в отчетном году;

· убытков от стихийных бедствий;

· потерь от списания долгов и дебиторской задолженности;

· поступлений долгов, ранее списанных как безнадежные;

· прочих доходов, потерь и расходов, относимых в соответствии с действующим законодательством за счет прибылей и убытков.
 При этом суммы, внесенные в бюджет в виде санкций в соответствии с законодательством Российской Федерации, в состав расходов от внереализационных операций не включаются, а относятся на уменьшение прибыли, остающейся в распоряжении предприятия после уплаты налога на прибыль.
Во всех странах с рыночной экономикой прибыль облагается налогом. Поэтому на практике принято выделять налогооблагаемую прибыль. На основе  налогооблагаемой прибыли строятся взаимоотношения между государством и предприятиями, которые могут сказываться на деятельности производителей как позитивно, так и негативно. 

Налогооблагаемая прибыль определяется специальным расчетом. При этом полученная сумма балансовой прибыли увеличивается на:

· суммы безвозмездно полученных ценностей;

· суммы перерасхода по лимитируемым статьям;

· разницу между суммой выручки от реализации, исчисленной по рыночным и          фактическим ценам (при реализации продукции ниже себестоимости);

· сумму списанных на убытки недостач и др.

И уменьшается на:

· сумму отчислений в резервный и другие аналогичные фонды, создание которых предусмотрено законодательством (до достижения размеров этих фондов не более 25% уставного капитала, но и не свыше 50% прибыли, подлежащей налогообложению);

· рентных платежей в бюджет;

· доходов по ценным бумагам;

· доходов от долевого участия в деятельности других организаций;

· доходов в виде дивидендов по акциям;

· доходы по государственным ценным бумагам;

· доходы от посреднических операций;

· доходы от страховых операций;

· доходы от отдельных банковских операций;

· доходы от игорного бизнеса, видеопрокатов, видеосалонов, казино и др.;

· прибыль от реализации сельхозпродукции;

· прибыль от реализации охотохозяйственной продукции;

· льготы.

Денежные суммы по данным видам деятельности не включаются в налогооблагаемую прибыль, поскольку по этим видам установлены ставки, отличные от основной ставки налога на прибыль предприятия. 

Таким образом, прибыль, подлежащая налогообложению, заметно отличается от финансового результата хозяйственной деятельности. При этом возможны случаи, когда исчисленный налог на прибыль превышает сумму балансовой прибыли, что вынуждает предприятие использовать другие источники для выплаты налога и соответственно не оказывает поддерживающего влияния на оздоровление производства  и предпринимательства в нашей стране.

Следует также отметить, что если в нашей стране облагается налогом на прибыль и прибыль от основной деятельности предприятия, и результаты от финансовой деятельности и внереализационные доходы, то в мировой практике принято разграничивать налогообложение этих видов прибыли. На мой взгляд, такое разграничение представляется разумным, поскольку дает наиболее целостное представление о видах деятельности предприятия, позволяет оценить какую часть в общей прибыли занимает прибыль от основной деятельности, создает возможность  управлять доходами от спекулятивных и коммерческих операций за счет увеличения налоговой ставки или наоборот ее снижения. В частности, выделяется прибыль от реализации основных фондов как прирост капитала. То же самое относится и к разнице между ценой покупки и продажи других активов (недвижимости, земли, ценных бумаг). В развитых станах эта разница, причем скорректированная на коэффициент инфляции, относится к капитализированной прибыли. Такая прибыль связана с неопределенностью, поскольку нельзя предусмотреть ее повторение в будущем.

  Например, в Великобритании существует самостоятельный налог на увеличение стоимости капитала (capital gains tax), которым облагается прирост стоимости некоторых активов при их реализации, индексируемый на коэффициент инфляции. В США прибыль от продажи активов, которые ранее находились в собственности данного владельца более шести месяцев, облагаются по уменьшенной в два раза ставке  или даже еще более низким ставкам налогового обложения [ 8 ].

Чистая прибыль предприятия, т.е. прибыль, остающаяся в его распоряжении, определяется как разность между балансовой прибылью и суммой налогов на прибыль, рентных платежей, налога на экспорт и импорт.

Чистая прибыль направляется на производственное и социальное развитие, материальное поощрение работников, создание резервного (страхового) фонда, уплату в бюджет экономических санкций, связанных с нарушением предприятием действующего законодательства, на благотворительные и другие цели. 

Совершенствование налоговой и финансовой политики страны в сфере предпринимательства, очевидно, окажет помощь производителям, однако на первый план  в любом случае должно выходить самостоятельное умелое и качественно планирование   предприятием собственной деятельности для получения соответствующей интересам прибыли.
2.4   АНАЛИЗ ПОВЕДЕНИЯ ЗАТРАТ И ВЗАИМОСВЯЗИ СЕБЕСТОИМОСТИ, ВЫРУЧКИ И ПРИБЫЛИ.

Необходимым условием получения прибыли является определенная степень развития производства, обеспечивающая превышение выручки от реализации продукции над затратами по ее производству и сбыту. При этом основную цель любого предприятия составляет не только ее получение прибыли, а ее максимизация. Возможность достижения поставленной цели ограничивают многие факторы, определяющими из которых являются, во-первых, издержки производства, во-вторых, спрос на произведенную продукцию, от которого зависит объем производимой продукции.

Таким образом, главная факторная цепочка, формирующая прибыль, может быть представлена следующей схемой:

Затраты -› Объем производства -› Прибыль

То, как осуществляется взаимосвязь между элементами, составляющими данную схему, я рассмотрю на примере учета затрат по системе     директ-костинг (direct costing), находящее свое применение в странах с развитой рыночной экономикой.

 Данная система позволяет проследить соотношение и выбрать оптимальное решение по оптимизации прибыли и ассортимента выпускаемой продукции, по определению цены на новую продукцию; провести оценку вариантов изменения мощности предприятия, эффективность принятия дополнительного заказа, замены оборудования.

В основу системы положен принцип деления затрат по производству на постоянные (условно-постоянные) и переменные, характеристика которых была рассмотрена мною в части работы.

Общие затраты на производство (Z) состоят из двух частей: постоянной (Z0) и переменной (Z1), что отражается уравнением:

Z=Z0+Z1,

или в расчете затрат на одно изделие:

Z=(C0+C1)*Q,

 где Z -общие затраты на производство,

       Q - объем производства (количество единиц продукции),

       С0 - постоянные затраты в расчете на единицу продукции,

       С1 - переменные затраты на единицу продукции.

Пусть известны следующие данные объема производства и затрат на производство. 

Объем производства (кол-во продукции, шт.)
Затраты на производство (тыс.руб.)



100

122

130

137

168

145

150

166

140

143
75

87

90

96

112

98

105

108

100

102

Построим зависимость  себестоимости продукции от объема продукции. Для этого в системе директ-костинг можно использовать метод высшей и низшей точки, заключающийся в выполнении следующего алгоритма:

1. Из данных об объеме производства и затратах на период выбираются максимальные и минимальные значения соответственно объема и затрат: Qmax =168, Qmin=100, Zmax=112, Zmin=75;

2. Находятся разности в уровнях объема производства и затрат ((Q=168- 100=68, (Z=112-75=37);

3. Определяется ставка переменных расходов на одно изделие путем отнесения разницы в уровнях затрат на период к к разнице в уровнях объема производства: K=(Z/(Q=37:68=0.544.

4. Определяется общая величина переменных расходов на максимальный (минимальный) объем производства путем умножения ставки переменных расходов на соответствующий объем производства: Z1max=K*Qmax=0.544*168=91.4, Z1min=K*Qmin=0.544*100=54.4.

5. Определяется общая величина постоянных расходов как разность между всеми затратами на максимальный (минимальный) объем производства  и величиной переменных расходов: Z0=Zmax- Z1max=112-91.4=20.6 или Z0= Zmin- Z1min=75-54.4=20.6
6. Составляется уравнение совокупных затрат, отражающее зависимость изменений общих затрат об изменении объема производства :

Z=20.6+0.544*Q,

где Z - общие затраты,

      Q - объем производства.

Данное уравнение - это уравнение прямой, проходящей через точку, ордината которой соответствует величине постоянных расходов. Сама прямая постоянных расходов очевидно будет параллельна оси объема выпуска, т.к. не зависит от него. На графике это можно представить следующим образом:                   Z1

      Z

     75

                                                                                   Z0                        

         0                         100                                               Q

Степень реагирования издержек производства на изменение объема продукции может быть оценена с помощью так называемого коэффициента реагирования затрат (К):

К=(Z/(Х,

где (Z - изменение затрат за период в %,

      (Х - изменение объема производства в %.

В зависимости от значения коэффициента К можно выделить различные варианты поведения затрат в зависимости от объема производства:

Значение коэффициента реагирования затрат
Характер затрат

К=0
Постоянные

0<К<1
Дегрессивные

К=1
Пропорциональные

К>1
Прогрессивные

Очевидно, что для того, чтобы обеспечивалось снижение себестоимости и повышалась прибыльность работы предприятия, необходимо, чтобы темпы снижения дегрессивных расходов превышали темпы роста прогрессивных и пропорциональных расходов.
В системе директ-костинг производится анализ постоянных затрат, которые делятся на полезные и бесполезные. Таким образом постоянные затраты можно представить как сумму полезных и бесполезных затрат:

Z0=Zполезн.+Zбесполезн.
Величину полезных и бесполезных затрат можно рассчитать, имея данные максимально возможном (Хmax)и фактическом объеме производства (Хфакт)

Zполезн.= (Хmax- Хфакт)* Z0/ Хmax;

Zбесполезн. = Хфакт* Z0/ Хmax.
Ценность разделения затрат на постоянные и переменные, а постоянных - на полезные и бесполезные, состоит в упрощении учета и повышения оперативности получения данных о прибыли.

Следующей особенностью системы директ-костинг состоит в соединении производственного и финансового учета, что дает возможность регулярного контроля зависимости: Затраты -› Объем производства -› Прибыль.

Основная модель отчета для анализа прибыли может быть двухступенчатой:


Объем реализации 

- 


Переменные затраты 

= 


Маржинальная прибыль 

- 


Постоянные затраты

= 


Прибыль
Или трехступенчатой:

Объем реализации 

- 


Переменные производственные затраты 

= 


Производственная маржинальная прибыль
-


Переменные непроизводственные затраты

=


Маржинальная прибыль
-  


Постоянные затраты

= 


Прибыль

Далее исследуется связь себестоимости с объемом реализации продукции и прибылью. Выручка (N) от реализации продукции рассчитывается по формуле:

N=R+Z

 Если предприятие работает прибыльно, то R>0, если убыточно, то R<0. Если нет ни прибыли, ни убытка, то выручка от реализации равна затратам (R=Z). Объем производства, при котором выполняется данное условие называется критическим объем производства. Нахождение точки критического объема или точка безубыточности производства и реализации продукции является важным моментом для дальнейших расчетов.

Расчет критического объема производства.

Для ее определения можно воспользоваться графическим способом. Для этого в прямоугольной системе координат строится график зависимости себестоимости и выручки от количества единиц выпущенной продукции. Пересечение линий себестоимости и выручки (выполнение условия R=Z) даст искомую точку, абсцисса которой будет соответствовать критическому объему производства, а ордината - его стоимостному выражению. В результате пересечения графиков получим две области, одна из которых будет представлять собой зону прибыльности, другая зону убытков. В точке их пересечения нет ни прибылей, ни убытков.


                                                                             Прибыль                


                     N,Z                       

                                                                                                              Постоянные затраты

                                                                                                                             

                                                                  К

                      Nкр,           

                      Zкр      Убыток                     

                                                      

                                                                      Маржинальная 

                                                                         прибыль


                                                                                                                       Переменные затраты   

                           0                                       Qkp                                                                           Q        

Таким образом в точке К имеем соотношение: 
Nкр = Zкр
Выручка от критического объема производства:
Nкр = p*Qкр

Себестоимость этого критического объема:
Zкр = Qкр*z1 + Z0,
где p - цена единицы продукции,

      z1 - переменные затраты на единицу продукции,

      Qкр - критический объем производства.

Получим: p*Qкр = Qкр*z1 + Z0,
        p*Qкр - Qкр*z1 = Z0 ,
Qкр = Z0/(р - z1)= Z0/d,

где d - маржинальная прибыль на единицу продукции.

Расчет критического объема выручки

Nкр = p*Qкр= Z0*р/(р - z1)= Z0*р/d
Если цена в следующем периоде цена изменяется, то для сохранения прежней величины маржинальной прибыли нужно, чтобы  d 0 * Qкр0 = d1 * Qкр1, где индекс 0 определяет значение показателя в предшествующем периоде, а индекс 1 - в отчетном.

Тогда Qкр1 = d 0 * Qкр0/ Qкр1.

Расчет критического уровня постоянных затрат

Nкр = Zкр = Z1 + Z0,

Z0 = Nкр - Z1 = p*Qkp – z1*Qkp = Qkp*(p-z1) = Qkp*d.

Эта формула удобна тем, что позволяет определить величину постоянных расходов, если задан уровень маржинальной прибыли в % к цене продукции или к объему реализации (выручке). Получим следующую формулу:

Z0 = Q*(d в % к N)/100

Расчет критической цены реализации

Цена реализации определяется исходя из заданного объема реализации и уровня постоянных и переменных затрат в расчете на единицу изделия. Имеем:

Nкр = Z1 + Z0,

p*Qkp = Z1 + Z0,

p = (Z1 + Z0)/ Qkp.

Расчет минимального уровня маржинальной прибыли

Если известны величина постоянных затрат и ожидаемая величина выручки, то уровень минимальной маржинальной прибыли в % к выручке определится из формулы:

Nкр = Qкр*p = p*Z0/d,

d в % к N = p*Z0/ Nкр*100

Расчет планового объема для заданной суммы плановой прибыли

Если известны Z0, р, z1, а также сумма желаемой прибыли  , то имеем по определению маржинальной прибыли: 

d*Qпл = Z0 + Rпл,

d = р- z1,

(р- z1)* Qпл = Z0 + Rпл,

Qпл = (Z0 + Rпл)/ 

Расчет объема продаж, дающего одинаковую прибыль по различным вариантам производства 
Под различными вариантами производства понимаются различные варианты технологии, цен, структуры затрат и др. Количество вариантов не имеет значения. Из предыдущей формулы имеем: 
R =Q*(р- z1) - Z0, тогда если Z01 и Z02 –постоянные затраты по различным вариантам, а d1 и d2 – маржинальная прибыль на единицу продукции по различным вариантам, то из заданного условия равенства прибыли получим:

R1 = R2,

Q*(р1- z11) - Z01 = Q*(р2- z12) - Z02,

Q* d1 - Z01 = Q* d2 - Z02,

Q = (Z01 - Z02)/(d1 –d2)

Таковы основные положения оптимизации прибыли и анализа затрат в системе директ-костинг. Однако данные расчеты не дают решений для получения максимальной прибыли, поэтому возникает проблема исследования условий деятельности производителя, при которых достигается максимальная прибыль.   

2.5 Метод предельного анализа для расчета максимальной прибыли

Объем производства, цена продукции и ее себестоимость находятся в определенной зависимости друг от друга. Найдем  условие, при котором функция прибыли может достигать максимального значения.

Рассмотрим функцию прибыли от реализации продукции:

R = N – S, где S – себестоимость реализованной продукции.  

При этом N = p*Q. Имеем  R = p*Q – S.

Необходимым условием достижения максимума в точке функцией прибыли при заданных функциях спроса р=f(Q) и себестоимости S = g(Q), является условие, при котором предельное значение  в этой точке будет равно нулю.

Получим:

dR/dQ = 0

d(p*Q – S)/dQ = d(p*Q)/dQ – dS/dQ= 0

Отсюда d(p*Q)/dQ = dS/dQ. Следовательно, чтобы прибыль была максимальна, необходимо равенство предельных значений выручки и себестоимости. 
Показатели предельной выручки (dN/dQ) и предельной себестоимости (dS/dQ) являются фундаментальными понятиями в экономике и позволяют предприятию лучше ориентироваться на рынке. Они характеризуют приращение выручки (себестоимости) в результате увеличения или уменьшения реализации на одну единицу.

Если показатель dN/dQ=0, выручка N(Q) достигает максимума. До этого предела при dN/dQ<0 выручка возрастает, после достижения максимума при dN/dQ>0 -  убывает (данные выводы следуют из расчета максимума функции TR(Q) с помощью производной). Таким образом, дальнейшее увеличение объема реализации товара  дает не приращение выручки, а ее уменьшение. Это необходимо учитывать при расчете оптимального объема производства и реализации товара.
Для функции себестоимости равенство предельной себестоимости dS/dQ = 0, означает что при таком объеме производства себестоимость достигает минимума. До этого при dS/dQ>0 себестоимость  S(Q) снижалась при увеличении объема производства, после достижения своего минимального значения при dS/dQ<0 прирост каждой единицы продукции  начинает увеличивать затраты на  ее производство. Следовательно, в условиях рыночной экономики издержки производства следует рассматривать не только как затраты на приобретение всего того, что необходимо для производства товаров и их использования, а с позиций установления лучшей возможности для их использования. Иными словами, необходимо формировать такие издержки, которые дают наилучший результат.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Анализируя то, как были решены задачи, поставленные во введении, можно сделать следующие выводы.

Изучение понятия “затрат” предприятия и их видов показало, что затраты можно классифицировать различными способами, при этом та или иная классификация рассматривается в соответствии  с целью и возможностями их учета, а также способами их покрытия. Кроме того выделяется особая группа затрат, относящаяся на себестоимость продукции, служащая основой для соизмерения самоокупаемости деятельности предприятия - основополагающего признака хозяйственного расчета, эффективности потребления ресурсов. 

В нашей стране выделяют два способа отнесения затрат на себестоимость: по элементам и статьям калькуляции. Причем первый способ определяется государственным стандартом, второй - самим предприятием.

Источником формирования собственных финансовых ресурсов предприятия является выручка. Анализ способов учета выручки и соответствующих ей затрат показал, что основной проблемой в этом вопросе является несогласованность временных факторов отражения расходов и доходов предприятия, нарушение единства по периодам их осуществления. Данная проблема может повлечь за собой различные негативные последствия, сказывающиеся на основном финансовом результате деятельности предприятия - величине прибыли, поскольку влечет за собой различные парадоксальные ситуации, искажающие данные финансовой отчетности предприятия.

   Прибыль, представляя важнейший экономический показатель финансово-хозяйственной деятельности предприятия, является не только источником финансирования производства, но средством удовлетворения потребностей всех слоев общества. При ее распределении пересекаются интересы как общества в целом в лице государства, так и интересы хозяйствующих субъектов, акционеров, отдельных работников предприятия

Расчет показателей балансовой прибыли и прибыли, подлежащей налогообложению, содержит в финансовой политике нашей страны много противоречий. В частности эти противоречия проявляются в самом определении понятия “прибыль”, поскольку прибыль отражаемая в финансовой отчетности и налогооблагаемая прибыль не связаны с ее основной задачей, которую решают производители в процессе выполнения своей деятельности.

Несмотря на то что, на величину прибыли влияют различные факторы, касающиеся как общеэкономических процессов, так и процессов происходящих в деятельности самого предприятия, прибыль является управляемым параметром. Эффективность этого управления зависит от знания конъюнктуры рынка и умения постоянно адаптировать под нее развитие производства.  Эта зависимость проявляется, во-первых, в правильности выбора производственной направленности предприятия по выпуску продукции (выбор продуктов, пользующихся стабильным и высоким спросом); во-вторых, в создании конкурентоспособных условий для продажи продукции и оказания услуг (цена, сроки поставок, обслуживание покупателей, послепродажное обслуживание); в-третьих, в объеме производства (чем больше объем продаж, тем больше масса прибыли); в-четвертых, в ассортименте продукции и снижения издержек производства. Управлять прибылью можно на всех стадиях производственного цикла, начиная от закупок сырья и материалов, и кончая сбытом продукции. 

При этом проблема оптимизации прибыли неоднозначна. С одной стороны, прибыль должна быть как можно больше, потому что это финансовый результат, характеризующий достижение конечных целей бизнеса, повышение ее инвестиционной возможности и привлекательности. С другой стороны, показывать в отчетах большую прибыль  невыгодно, потому что возрастают налогооблагаемая база и сумма налога. Отсюда  и возникает проблема оптимизации прибыли.

Одной из ее решений является система директ-костиг, являющаяся на данный момент атрибутом рыночной экономики, главная задача которой состоит в изменении объемов производства, что позволяет гибко и оперативно принимать решения по нормализации финансового состояния предприятия.

Таким образом, цель работы можно считать достигнутой.
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