13. Анализ прибыли организации по составляющим. 

Обобщающая оценка финансового состояния предприятия достигается на основе таких результативных показателей, как прибыль и рентабельность.

Величина прибыли, уровень рентабельности зависят от производственной, снабженческой, сбытовой и коммерческой деятельности предприятия, иначе говоря, эти показатели характеризуют все стороны хозяйствования.

Анализ формирования и использования прибыли предполагает следующие этапы:
1. Анализ состава и динамики балансовой прибыли.
2. Анализ финансовых результатов от обычных видов деятельности.
3. Анализ финансовых результатов от прочих видов деятельности.
4. Анализ распределения и использования прибыли.

Источники информации: накладные на отгрузку продукции, данные аналитического бухгалтерского учета по счету продаж и счетам «Прибыли и убытки», «Нераспределенная прибыль, непокрытый убыток», форма бухгалтерской отчетности №2 «Отчет о прибылях и убытках», данные финансового плана.

В анализе используются следующие показатели прибыли: балансовая прибыль, налогооблагаемая прибыль, чистая прибыль.

Балансовая прибыль включает в себя прибыль от обычных видов деятельности, финансовые результаты от операционных и внереализационных операций и чрезвычайных обстоятельств. Схема формирования  балансовой прибыли представлена на рис. 1.

Налогооблагаемая прибыль представляет собой разность между прибылью от обычной деятельности и суммой льгот по налогу на прибыль.

Чистая прибыль - это та часть прибыли, которая остается в распоряжении предприятия после уплаты налога на прибыль.

1. Анализ состава и динамики балансовой прибыли
В процессе анализа необходимо изучить состав прибыли от обычной деятельности, ее структуру, динамику и выполнение плана за отчетный год. При изучении динамики прибыли необходимо учитывать инфляционные факторы изменения ее суммы. Для этого выручку необходимо скорректировать на средневзвешенный рост цен на продукцию предприятия в среднем по отрасли, а себестоимость товаров, продукции (работ, услуг) уменьшить на их прирост в результате повышения цен на потребленные ресурсы за анализируемый период.

Для проведения анализа прибыли по составу и в динамике составляют аналитическую табл. 1.   

Таблица 1              Анализ состава, динамики и выполнения плана по прибыли

	Показатель
	Базисный период
	Отчетный период
	Абсолютное отклонение
	Темп изменения, %

	
	тыс. рублей
	удельный вес %
	тыс. рублей
	удельный вес %
	тыс. рублей
	удель-ный вес %
	

	Прибыль от продаж
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	Сальдо от операц. Дох. и расходов
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	Сальдо  внереализ. Дох. и расходов 
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	Прибыль от обычных видов деятельности
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                  Рис.1. Схема факторного анализа прибыли

                    2.  Анализ финансовых результатов от обычных видов деятельности

Основную часть прибыли предприятия получают от обычных видов деятельности, к которой относят прибыль от продаж продукции (работ, услуг).

Прибыль от продаж продукции в целом по предприятию зависит от четырех факторов первого уровня соподчиненности: объема продаж продукции (VРП); ее структуры (УДi); себестоимости (Зi) и уровня среднереализационных цен (Цi).

Объем продаж продукции может оказывать положительное и отрицательное влияние на сумму прибыли. Увеличение объема продаж рентабельной продукции приводит к пропорциональному увеличению прибыли. Если же продукция является убыточной, то при увеличении объема продаж происходит уменьшение суммы прибыли.

Структура товарной продукции может оказывать как положительное, так и отрицательное влияние на сумму прибыли. Если увеличится доля более рентабельных видов продукции  в общем объеме ее реализации, то сумма прибыли возрастет, и наоборот, при увеличении удельного веса низкорентабельной или убыточной продукции общая сумма прибыли уменьшится.

Себестоимость продукции и прибыль находятся в обратно пропорциональной зависимости: при увеличении уровня цен сумма прибыли возрастает и наоборот.

Расчет влияния этих факторов на сумму прибыли можно выполнить способом цепных подстановок, последовательно заменяя плановую величину каждого фактора фактической величиной (табл.2)

Таблица 2      Расчет влияния факторов первого уровня на изменение суммы прибыли от продаж
	Показатель
	Условия расчета
	Порядок расчета
	Сумма прибыли,
тыс. руб.

	
	объем реализации
	структура товарной продукции
	цена
	себестоимость
	
	

	План
	План
	План
	План
	План
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	Усл1
	Факт
	План
	План
	План
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	Усл2
	Факт
	Факт
	План
	План
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	Усл3
	Факт
	Факт
	Факт
	План
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	Факт
	Факт
	Факт
	Факт
	Факт
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Изменение суммы прибыли за счет:

объема реализации продукции [image: image6.png]



структуры товарной продукции [image: image7.png]Allype =11 n

ey~ yong




средних цен реализации           [image: image8.png]



себестоимости реализуемой продукции [image: image9.png]yens




Сначала нужно найти сумму прибыли при фактическом объеме продаж и плановой величине остальных факторов. Для этого следует рассчитать процент выполнения плана по объему продаж продукции, а затем плановую сумму прибыли скорректировать на этот процент. 

Выполнение плана по объему продаж исчисляют сопоставлением фактического объема реализации с плановым в натуральном (если продукция однородна), условно-натуральном и в стоимостном выражении (если продукция неоднородна по своему составу), для чего желательно использовать базовый (плановый) уровень себестоимости отдельных изделий, так как себестоимость меньше подвержена влиянию структурного фактора, нежели выручка.

Затем следует определить сумму прибыли при фактическом объеме и структуре реализованной продукции, но при плановой себестоимости и плановых ценах. Для этого необходимо от условной выручки вычесть условную сумму затрат:

[image: image38.png]O =PI-J,-4;
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Нужно подсчитать также, сколько прибыли предприятие могло бы получить при фактическом объеме продукции. Для этого от фактической суммы выручки следует вычесть условную сумму затрат:
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.

Если предприятие производит неоднородные виды продукции, тогда структура реализованной продукции определяется отношением каждого вида продукции в оценке по плановой себестоимости к общему объему продаж продукции в той же оценке. В этой ситуации для расчета влияния структурного фактора на изменение общей суммы прибыли используется модель
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где Riпл – плановая рентабельность i-х видов продукции (отношение суммы прибыли к полной себестоимости реализованной продукции).

Следует проанализировать также выполнение плана и динамику прибыли от реализации отдельных видов продукции, величина которой зависит от трех факторов первого порядка: объема продажи продукции (VРПi), себестоимости (Зедi) и среднереализационных цен (Цi). Факторная модель прибыли от реализации отдельных видов продукции имеет вид

	[image: image11.png]I =vPI |\, -3, )







3. Анализ финансовых результатов от прочих видов деятельности
Выполнение плана по прибыли в значительной степени зависит от финансовых результатов деятельности,  не связанных с реализацией продукции. Это финансовые результаты, полученные от операционных, внереализационных операций и чрезвычайных обстоятельств.

Анализ сводится в основном к изучению динамики и причин полученных убытков и прибыли по каждому конкретному случаю. Убытки от выплаты штрафов возникают в связи с нарушением отдельными службами договоров с другими предприятиями, организациями и учреждениями. При анализе устанавливаются причины невыполненных обязательств, принимаются меры для предотвращения допущенных ошибок. 

Изменение суммы полученных штрафов может произойти не только в результате нарушения договорных обязательств  поставщиками и подрядчиками, но и по причине ослабления финансового контроля в отношении их. Поэтому при анализе данного показателя следует проверить, во всех ли случаях нарушения договорных обязательств были предъявлены поставщикам соответствующие санкции.

Убытки от списания безнадежной дебиторской задолженности возникают обычно на тех предприятиях, где постановка учета и контроля за состоянием расчетов находится на низком уровне. Прибыли (убытки) прошлых лет, выявленные в текущем году, также свидетельствуют о недостатках бухгалтерского учета.

Особого внимания заслуживают доходы по ценным бумагам (акциям, облигациям, векселям, сертификатам и т.д.). Предприятия-держатели ценных бумаг получают определенные доходы в виде дивидендов. В процессе анализа изучается динамика дивидендов, курса акций, чистой прибыли, приходящейся на одну акцию, устанавливаются темпы их роста или снижения.

В заключение анализа разрабатываются конкретные мероприятия, направленные на предупреждение и сокращение убытков и потерь от данных видов деятельности.

4. Анализ распределения и использования прибыли предприятия

После уплаты налогов прибыль распределяется следующим образом: одна часть используется на расширение производства (фонд накопления), другая - на капитальные вложения в социальную сферу (фонд социальной сферы), третья -на материальное поощрение работников предприятия (фонд потребления). Создается также резервный фонд предприятия.

Для повышения эффективности производства очень важно, чтобы при распределении прибыли была достигнута оптимальность в удовлетворении интересов государства, предприятия и работников. Государство заинтересовано получить как можно больше прибыли в бюджет. Руководство предприятия стремится направить большую сумму прибыли на расширенное воспроизводство. Работники заинтересованы в повышении оплаты труда.

В процессе анализа необходимо изучить динамику доли прибыли, которая идет на самофинансирование предприятия и материальное стимулирование работников и таких показателей, как сумма самофинансирования и сумма капитальных вложений на одного работника, сумма зарплаты и выплат на одного работника. Причем изучать их надо в тесной связи с уровнем рентабельности, суммой прибыли на одного работника, и на один рубль основных производственных фондов. Если эти показатели выше, чем на других предприятиях, или выше нормативных для данной отрасли производства, то имеются перспективы для развития предприятия.

Кроме того, в процессе анализа необходимо изучить выполнение плана по использованию прибыли, для чего фактические данные об использовании прибыли по всем направлениям сравниваются с данными плана и выясняются причины отклонения от плана по каждому направлению использования прибыли.

Основными факторами, определяющими размер отчислений в фонды накопления и потребления, могут быть изменения суммы чистой прибыли (Пч) и коэффициента отчислений прибыли в соответствующие фонды (Кi).
Сумма отчислений прибыли в фонды предприятия равна произведению двух факторов: Фi = Пч . Кi. Значит, для расчета их влияния можно использовать один из приемов детерминированного фактора анализа (табл.3).

Таблица 3 Расчет влияния факторов первого уровня на размер отчислений в фонды предприятия

	Вид фонда
	Сумма распределяемой

прибыли,тыс. руб.
	Доля отчислений,

%
	Сумма отчислений, тыс. руб.
	Отклонение от плана

	
	
	
	
	Всего
	в том числе за счет

	
	план
	факт
	план
	факт
	план
	Факт
	
	Пч
	Котч

	Резервный
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	Накопления
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	Потребления
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	Соц.  сферы
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  


Затем надо рассчитать влияние факторов изменения чистой прибыли на размер отчислений в фонды предприятия. Для этого прирост чистой прибыли за счет каждого фактора умножим на плановый коэффициент отчислений в соответствующий фонд:
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Важной задачей анализа является изучение вопросов использования средств фондов накопления и потребления. Средства этих фондов имеют целевое назначение и расходуются согласно утвержденным сметам.

Фонд накопления используется в основном для финансирования затрат на расширение производства, его техническое перевооружение, внедрение новых технологий и т.д.

Фонд социальной сферы может использоваться на коллективные нужды (расходы на содержание объектов культуры и здравоохранения, проведение оздоровительных и культурно-массовых мероприятий), фонд потребления – на индивидуальные (вознаграждение по итогам работы за год, материальная помощь, стоимость путевок в санатории и дома отдыха, стипендии студентам, частичная оплата питания и проезда, пособия по выходу на пенсию и т.д.).

В процессе анализа устанавливается соответствие фактических расходов расходам, предусмотренным сметой, выясняются причины отклонений от сметы по каждой статье, изучается эффективность мероприятий, проводимых за счет средств этих фондов. При анализе использования средств фонда накопления следует изучить полноту финансирования всех запланированных мероприятий, своевременность их выполнения и полученный эффект.

5. Анализ прибыли с использованием международных стандартов
В зарубежных странах для обеспечения системного подхода при изучении факторов изменения прибыли и прогнозирования ее величины используют маржинальный анализ, в основе которого лежит маржинальный доход.

Маржинальный доход (МД) – это прибыль в сумме с постоянными затратами (А).

МД=П+А,    откуда         П=МД-А.
С помощью формулы можно рассчитать сумму прибыли, если известны величины маржинального дохода и постоянных затрат.

Очень часто при определении суммы прибыли вместо маржинального дохода используется выручка (РП) и удельный вес марж. дохода в ней (Ду).

Поскольку

[image: image12.png]M =PI - T,



,  то   [image: image13.png]=PI -T,-A



.

Данная формула успешно применяется тогда, когда необходимо проанализировать прибыль от реализации нескольких видов продукции.

При анализе прибыли от реализации одного вида продукции можно применять модифицированную формулу определения прибыли, если известно количество проданной продукции и ставка маржинального дохода (Дс) в цене за единицу продукции:
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где В - переменные затраты за единицу продукции.

Последняя формула позволяет  определить изменение суммы прибыли за счет количества реализованной продукции, цены и уровня переменных и постоянных затрат.

Методика анализа прибыли несколько усложняется в условиях многономенклатурного производства, когда кроме перечисленных факторов необходимо учитывать и влияние структуры реализованной продукции.

     В зарубежных странах для изучения влияния факторов на изменение суммы прибыли при многономенклатурном производстве используется модель [image: image14.png]


.

Средняя доля маржинального дохода в выручке (Ду) в свою очередь зависит от удельного веса каждого вида продукции в общей сумме выручки (УДi) и доли маржинального дохода в выручке по каждому изделию (отношение ставки маржинального дохода к цене):

[image: image15.png]Iy =S (V- Ty %



    [image: image16.png]PI-L;

VA =S



;    [image: image17.png]


.

После этого факторная модель прибыли от реализации продукции будет иметь вид[image: image42.png]g1 = V) B
ATy = 3| D08ty imm |,
=X 100-100 VP cop



.

Она позволяет установить изменение прибыли за счет количества (объема) реализованной продукции, ее структуры, отпускных цен, удельных переменных издержек и постоянных расходов предприятия.

Вопрос 15   Анализ финансовой устойчивости предприятия.

Финансовая устойчивость (ФУ) является отражением стабильного превышения доходов над расходами. На обеспечивает свободное маневрирование денежными средствами предприятия и способствует бесперебойному процессу производства и реализации продукции. ФУ формируется в процессе всей производственно-хозяйственной деятельности и может считаться главным компонентом общей устойчивости предприятия.

Показатели ФУ характеризуют степень защищенности интересов инвесторов и кредиторов. Базой их расчета выступает стоимость имущества. Поэтому в целях анализа ФУ внимание должно быть обращено на пассивы предприятия.

1) Важнейший показатель данной группы индикаторов – коэффициент концентрации собственного капитала (К1)
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Показывает долю собственных средств в ст-ти имущества предприятия

2) Коэффициент финансовой зависимости (К2), величина обратная К1
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3) Коэффициент маневренности собственного капитала (К3)
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Показывает на сколько мобильны собст. ср-ва с финанс. точки зрения

4) Коэффициент концентрации заемного капитала (К4)
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Зависимость предприятия от внешних займов

5) Коэффициент структуры долгосрочных вложений (К5)
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Показывает долю долгосрочных активов в составе внеоборотных активов

6) Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств (К6)
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Приближенно оценивает долю заемных средств при финансировании инвестиционных проектов

7) Коэффициент структуры заемного капитала (К7)
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Для характеристики соотношения заемных средств и других элементов капитала

8) Коэффициент соотношения заемных средств и собственных средств (К8)
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Каждая группа коэффициентов отражает определенную сторону финансового состояния предприятия.

Классификация ФУ

1. Абсолютная и нормальная устойчивость

2. Неустойчивое финансовое состояние

3. Кризисное финансовое состояние

Факторы, влияющие на ФУ предприятия

По месту возникновения:

- внешние (влияние общих экономических и социальных условий)

- внутренние (зависят от организации работы предприятия)

По важности результата:

- основные

- второстепенные

По структуре:

- простые

- сложные

По времени действия:

- постоянные

- временные

Вопрос 16 Анализ показателей ликвидности баланса (платежеспособности) организации.

  Платежеспособность – способность денежными ресурсами своевременно погашать свои платежные обязательства.

Ликвидность баланса – возможность субъекта хозяйствования обратить активы в наличность и погасить свои платежные обязательства.

Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, с группированные по степени убывающей ликвидности , с кратк-срочными обязательствами по пассиву, с группированные по степени срочности их погашения.

Группировка активов по степени ликвидности соответственно разбивается пассив баланса на пять групп обязательств:



	ВИД АКТИВА по балансу
	На нач. года
	На конец 

года
	ВИД ПАССИВА по балансу
	На начало 
года
	На конец
года

	Денежные средства

Краткосрочные финансовые вложения

Итого группа

 А1-абсалютные ликвидные активы
	Кредиторская задолженность и кредиты банка сроки возврата которых наступили

Итого по группе

 П1- наиболее срочные обязательства

	Готовая продукция

Товары отгруженные

Дебиторская задолженность платежи по которым ожидаются в течении 12 месяцев

Итого по группе А2-быстро реализуемые активы
	Краткосрочные кредиты банка

Итого по группе

П2- среднесрочные обязательства

	Долгосрочная дебиторская задолженность:

Сырье и материалы

Незавершенное производство

Расходы будущих периодов

НДС по приобретенным ценностям

Итого по группе

 А3-медленно реализуемые активы
	Долгосрочные кредиты банка и займы

Итого по группе

П3 - долгосрочные обязательства

	В необоротные активы ОС, НМА, долгосрочные финансовые вложения, незавершенное строительство

Итого  группа А4- труднореализуемые активы
	П4 – собственный (акционерный) капитал находящийся в распоряжении предприятия

	Безнадежная дебиторская задолженность, залежалые материальные ценности,  расход будущих периодов

Итого группа А5-Неликвидные активы
	П5 – доходы будущих периодов, который предполагается получить в перспективе


Баланс считается абсолютно ликвидным, если: А1 больше или равно П1;, те группы актива баланса больше или равны группам пассива баланса.

На ряду с абсолютными показателями  для оценки ликвидности  рассчитываются  следующие относительные показатели: коэффициент текущей ликвидности(1), коэффициент быстрой ликвидности (2) и коэффициент абсолютной ликвидности (3).

К(1)- норма денежных резервов определяется отношением денежных средств (стр.260 баланса) + краткосрочных финансовых вложений (стр.б 250) / ко всей сумме краткосрочных долгов пред-тия( р.5 баланса).

 Его уровень показывает какая часть краткосрочных обязательств может быть погашена за счет имеющейся наличности.

К(2)  - отношение денежных средств (стр.260)+ краткосрочные фин. вложения(стр. 250) +  краткосрочная дебиторская задолженность (стр.240)/ краткосрочные фин. обязательства (р5).К (2) удовлетворяет= 0,7-1, однако он может быть недостаточным, если  большею часть ликвидных средств составляет дебиторская задолженность.

К(3) –или общий коэффициент покрытия долгов  это отношение всей суммы оборотных активов, включая запасы и незавершенное производство, к общей сумме краткосрочных обязательств. К93) = Оборотные активы (р.2) – Расходы будущих периодов (стр.216) / краткосрочные обязательства(р5)  – доходы будущих периодов(стр.640) -резервы предстоящих расходов и платежей (стр.650). Превышение оборотных активов над обязательствами обеспечивают резервный запас для компенсации убытков, при ликвидации всех оборотных средств. Чем больше величина этих запасов , тем больше уверенность кредиторов.

Рассматривая показатели ликвидности, надо иметь в виду, что величина их является довольно условной, так как ликвидность активов по балансу можно определить довольно условно.

Вопрос 19 Анализ оборачиваемости оборотных средств организаций

Показатели для анализа оборачиваемости оборотных средств:

	показатель
	назначение
	Расчетная формула

	Коэффициент обора​чиваемости активов, кол-во оборотов
	Характеризует скорость оборота совокупных активов
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	Коэффициент обора​чиваемости обор. активов, кол-во оборотов
	Характеризует скорость оборота оборотных активов
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	Привлечение (высвобождение) средств в оборот, руб.
	Отражает доп. привлечение (высвобожд. средств в оборот, связан. с замедл. (ускорением) оборачиваемости обор. активов
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	Оборачиваемость дебит. задолж., кол-во оборотов
	Характеризует крат​ность превышения выручки над средней дебиторской задолжен​ностью
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	Период погашения дебит. задол​ж., дни
	Отражает сред. за период срок расчетов покупа​телей и заказчиков
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	Доля дебит.задолж. в общем  объеме оборотных активов, %  
	Характеризует структуру оборотных активов
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	Доля сомнит.дебит.задолж.,%  
	Говорит о качестве дебит.задолж.
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	Оборачив. произв. запасов, кол-во оборотов
	Показывает скорость оборота мат. запасов на предприятии
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	Срок хранения запасов
	Говорит о сред. сроке хранения запасов на складе
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	Оборачиваемость готовой продукции, кол-во оборотов
	Характериз. скорость оборота готовой продукции
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	Срок хранения готовой продукции, дни
	Указывает на длительность хранения гот. продукции
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