ІІ. Стан та розвиток лізингових відносин в Україні.

      2.1. Етапи та загальна система лізингового процесу.

 Як згадувалось вище, класичній лізинговій угоді відповідає як мінімум два договори:

· договір купівлі-продажу, між лызингодавачем і постачальником;

· безпосередньо договір фінансової оренди між лізингодавачем і лизингополучетелем. 

Крім цього, якщо лізингодавач використовує позикові засоби для купівлі майна, він укладає кредитний договір із банком, для страхування лізингового майна - договір страхування, технічне обслуговування забезпечується договіром на технічне обслуговування. 

Схема механізму багатосторонньої лізингової угоди.


1-кредит; 2-оплата устаткування; 3-продаж устаткування; 4-лізинговий договір; 5-лізингові платежі; 6-постачання устаткування; 7-страхування устаткування.  1
Не зупиняючись на договорі купівлі-продажу відзначимо, що в ньому обов'язково повинні бути присутнім такі положення:

· майно купується з метою наступної передачі його лізингоотримувачу (вказується його найменування) у рамках договору лізингу;

· замовник передає всі свої зобов'язання лізингоотримувачу за винятком платіжних, надає йому право безпосередньо пред'явити всі претензії до постачальника; 

Основним документом лізингової угоди, є договір фінансової оренди (лізингу).  Він укаладається між власником майна (лізингодавачем) і користувачем (лізингоотримувачем) про надання  останньому в тимчасове володіння і користування для підприємницької діяльності об'єкта лізингу. 

У договорі фінансової оренди повинні бути присутні такі положення: 

1. Предмет договору 

2. Порядок поставки  і прийому майна 

3. Права й обов'язки сторін 

4. Використання майна, ремонт і модифікації 

5. Страхування 

6. Термін лізингу 

7. Лізингові платежі і штрафні санкції 

8. Відповідальність сторін 

9. Порядок вирішення суперечок 

10.  Умови дострокового розірвання договору 

11.  Дії сторін по завершенню угоди 

12.  Інші умови 

13. Форс-мажор 

14.  Юридичні адреси і банківські реквізити 

Паралельно з підготуванням договору купівлі-продажу лізингодавач і лізингоотримувач майна підписують договір фінансової оренди (лізингу). 

У преамбулі вказуються найменування сторін і прізвища осіб уповноважених підписувати договір. 

У предметі договори вказується майно, що буде куплено і передано користувачу в тимчасове користування, його вартість, місце і терміни постачання.  Як правило, транспортні витрати по доставці майна виділяються окремою сумою, тому що оплачуються лізингоотримувачем .  Тут же згадується, що постачальник знає мету придбання маана.  Також варто зазначити, чи брав участь лізингодавач у виборі майна і постачальника. 

Обов'язковою умовою договору лізингу є вказівка термінів його дії, причому датою початку числення терміна договору є дата приймання майна лізингоотримувачем . 

Окремий поділ у договорі лізингу присвячений порядку постачання і прийняття лізингового майна.  У ньому відбивається, які сторони приймають устаткування.  Як правило, це постачальник, лізингодавач і лізингоотримувач .  У деяких випадках лізингодавач може передати свої права по прийняттю устаткування лізингоотримувачу.  Обов'язково вказується термін, протягом якого майно повинно бути прийнято. 

Передача майна оформляється актом передачі, що підписується всіма сторонами, які беруть участь у передачі майна.  В акті засвідчується, що поставлене майно відповідає усім вимогам, записаним у заявці, цілком укомплектовано, дієздатне та готово до використання.  З моменту підписання акта-передачі починається не тільки формальний відлік терміна договору лізингу, а до лізингоотримувача переходять всі права як звичайного одержувача (за винятком права власності) і всі ризики.  У випадку виявлення переборних дефектів, що не впливають на нормальне функціонування устаткування, лізингоотримувач вказує їх в акті передачі, і узгоджує із постачальником терміни їхній усунення.  Якщо постачальник не усуне недоліки в зазначений в акті термін, то лізингодавач або в його особі лізингоотримувач може зажадати заміни об'єкта лізингу.  Невиконання постачальником вимог лизингодавача дає останньому можливість розірвати договір купівлі-продажу. 

При відмові лізингоотримувача прийняти майно через дефекти, що виключають його нормальне використання, робиться відповідний запис в акті передачі.  Крім цього, лізингоотримувач повинний у писемній формі довести до відома лізингодавача з докладним описом виявлених недоліків.  Зазначена рекламація дає лізингодавачу право розірвати договір купівлі-продажу і зажадати заміни майна. 

Підписання акта передачі майна є важливим моментом лізингової угоди, тому що з цього моменту на лізингоотримувача переходить багато прав й обов'язків лізингодавача  і додаткової відповідальності, а саме:

-    починається термін відліку

· лізингового договору; 

· лізингодавач звільняється від відповідальності перед лізингоотримувачем за якість і придатність майна, гарантійних зобов'язань постачальника, збиток, що виникає в результаті його використання;

· ризик випадкової загибелі, втрати, псування, розкрадання майна переходить до лізингоотримувачу; 

· лізингоотримувач приймає усе права лізингодавача  стосовно постачальника, пов'язані з можливістю щиро висунути претензії по якості майна, ремонту і гарантійному обслуговуванню. 

У договорі лізингу повинно бути відбите положення, що право власності на майно протягом його терміна належить лізингодавачу .  Лізингоотримувач має виключне право володіння і користування предметом лізингу.  Прибутки, отримані користувачем на лізинговому майні, належать лізингоотримувачу . 

Лізингоотримувач повинний використовувати майно по прямому призначенню, зазначеному в договорі і не має права вносити в нього зміни і модифікації без згоди лізингодавача .  У випадку якщо лізингоотримувач за згодою лізингодавача , вираженого в писемній формі, зробив за свій рахунок поліпшення предмета лізингу, без шкоди для предмета лізингу, лізингоотримувач має право після припинення договору лізингу на відшкодування вартості таких покращень, якщо інше не передбачено договором лізингу.  Якщо ж лізингоотримувач без згоди в писемній формі лізингодавача  зробив за рахунок власних коштів поліпшення предмета лізингу, без шкоди для нього, лізингоотримувач не має права  на відшкодування вартості цих поліпшень.  У будь-якому випадку поліпшення є власністю лізингоотримувача . 

У процесі використання майна лізингоотримувач зобов'язаний підтримувати його в робочому стані, експлуатувати відповідно до інструкції, використовувати з метою, передбачених у договорі, здійснювати поточний і профілактичний ремонт, а в обговорених випадках і капітальний. 

Лізингодавач має право в будь-який час провести інспекцію і перевірити, чи за призначенням використовується майно.  Крім цього, на першу вимогу лізингодавача лізингоотримувач зобов'язаний надати інформацію про свій фінансовий стан за формою, що може бути передбачена в лізинговому договорі. 

У договорі може бути спеціальний поділ, де перераховані права й обов'язку сторін, або ці питання можуть бути відбиті в спеціалізованих поділах. 

Основним обов'язком лізингоотримувача є своєчасна виплата лізингових платежів.  Цьому питанню присвячується окремий поділ договору. 

У залежності від форми платежу розрізняють:

· грошові платежі, коли платежі провадяться за рахунок коштів; компенсаційні

· платежі, коли розрахунок провадиться або товарами, або шляхом надання зустрічної послуги лізингодавачу ; 

· змішані платежі, коду поряд із грошовими виплатами припускаються платежі товарами або послугами. 

У залежності від застосовуваного методу нарахування лізингових платежів розрізняють:

· платежі з фіксованою загальною сумою.  Лізингова плата в цьому випадку містить у собі амортизаційні відрахування від вартості арендованого устаткування, плата за користування позиковими засобами, суму комісійної винагороди лізингодавачу і плату за надані їм додаткові послуги згідно з угодою;

· платежі з авансом (депозитом), коли лізингоотримувач майна спочатку надає лізингодавачу аванс у момент підписання угоди у встановленому розмірі, а потім після підписання акта приймання-решти виплачує періодично внесками загальну суму лізингового платежу (за мінусом авансу);

· мінімальні платежі, що складають суму всіх лізингових платежів, які повинний зробити лізингоотримувач за весь період лізингу, а також суму, що він повинний сплатити, якщо має намір придбати майно у власність після закінчення терміна лізингу. 

По періодичності виплат виділяють:

· періодичні платежі (щорічні, щоквартальні, щомісячні), що сплачуються по узгодженому сторонами графіку, який додається до лізингової угоди;

· одночасні платежі, застосовувані в сполученні з періодичними внесками випадках, якщо угоді передбачена виплата авансу. 

З урахуванням фінансового стану і платіжних можливостей лізингоотримувача в договорі можуть встановлюватися різноманітні засоби сплати лізингових платежів, у відповідності з якими розрізняють платежі:

· рівними частками;

· із розмірами, що збільшуються;  такі платежі застосовувані в основному лізингоотримувачами з нестійким фінансовим становищем, коли на початковому етапі лізингу користувачу зручніше вносити лізингову плату невеличкими внесками, а потім у міру освоєння устаткування і нарощування темпів випуску виробленої на ньому продукції збільшувати їх; 

· с розмірами, що зменшуються, (прискорені платежі); використовуються лізингоотримувачами зі стійким фінансовим становищем, коли в початковий період лізингу користувач віддає перевагу погасити велику частину своєї заборгованості лізингодавачу.  1
У випадку затримки виплати лізингових платежів у договорі повинні бути передбачені штрафні санкції за порушення термінів виплат періодичних платежів. 

У окремому розділі визначається порядок страхування майна і ті дії, що  повинні бути початі при настанні страхового випадку.  Як правило, усі ризики по доставці майна несе лізингодавач, а всі ризики після підписання акта передачі приймає на себе лізингоотримувач.  З настанням страхового випадку лізингоотримувач зобов'язаний відповідно до договору фінансового лізингу почати ряд обов'язкових дій:

· довести до відома лізингову компанію про настання страхового випадку;

· відремонтувати за свій рахунок пошкоджене устаткування і привести його в робочий стан; 

· замінити за свій рахунок його іншим устаткуванням, якщо воно не може бути відремонтовано, або було викрадено або знищено;

· виплатити суму розрива угоди в тому випадку, якщо він не може відремонтувати або замінити майно;

· забезпечити своєчасність і повноту сплати лізингових платежів і по закінченні терміна дії лізингового договору викупити майно на домовлених раніше умовах. 

У лізинговому договорі обов'язково повинні бути присутні умови, при яких угода може бути розірвана достроково з ініціативи як лізингоотримувача , так лізингодавача. 

Основною причиною, по якій лізингоотримувач може розірвати угоду, є недоліки,  виявлені при прийомі устаткування і такі, за наявності яких неможливо його нормальне використання. 

У лізингодавача  таких причин набагато більше.  Вони можуть бути розбиті на дві групи:

· умови, що звільняють сторони від виконання договору лізингу і від якоїсь відповідальності.  У основному ці умови пов'язані з реалізацією договору купівлі-продажу, що був анульований до постачання майна лізингоотримувачу, або коли продавець виявився не в змозі його поставити;

· умови, що пов'язані з неналежним виконанням своїх обов'язків лізингоотримувачем .  Ними можуть бути: використання майна не по призначенню, невиконання зобов'язань по виплаті лізингових платежів або погашенню заборгованості по платежам і штрафам, ліквідація лізингоотримувача, анулювання договору купівлі-продажу з вини лізингоотримувача. 

У даному випадку лізингоотримувач повинний заплатити лізингодавачу так названу суму покриття угоди, що включає:

· невиплачену суму лізингових платежів із пенею;

· залишкову суму майна на момент закінчення терміна договору, якщо в ньому передбачений викуп майна; 

· неустойку. 

Права лізингодавача  на дострокове розірвання договору лізингу можуть бути гарантовані введенням у господарську практику механізму опціону, при якому лізингоотримувач одержує за визначену плату право вибору, або продовжити договір до витікання нормативного терміна служби устаткування, або викупити устаткування.  Механізм опціонів у таких країнах, як США, Німеччина, Франція ставиться до обов'язкових вимог.  У той час як у Нідерланд опціон носить рекомендаційний характер, а в Японії взагалі не застосовується.  1
При цьому в Японії передбачена передача лізингоотримувачу об'єкта лізингу за нульову або номінальну винагороду. 

Справа в тому, що лізингоотримувачу по умовах виробництва, що змінилися, може виявитися непотрібним устаткування, узяте в лізинг, або його експлуатація за якимись причинами стають нерентабельної.  У цьому випадку підприємству буде вигідно викупити устаткування до витікання нормативного терміна служби, щоб продати його, здати в оренду або передати в сублизинг.  Все це значно розширює права лізингоотримувача і надає йому нові можливості в реалізації інвестиційної стратегії. 

У однім з останніх поділів договору описуються дії сторін по завершенню угоди в зв'язку з витіканням його терміна.  Можливі три варіанти: 

Лізингоотримувач :

· повертає майно лізингодавачу ;

· укладає новий договір лізингу; 

· придбає майно у  власність. 

Майно повертається лізингодавачу в працездатному стані з урахуванням фізичного зносу.  При поверненні лізингового майна користувач повинний доставити його в місце, зазначене лізингодавцем і передати його згідно акту передачі, що буде свідчити про виконання сторонами всіх зобов'язань за договором і його завершенням.  Всі витрати по доставці майна лізингодавачу і відповідальність за його цілісність несе лізингоотримувач . 

Як правило, у фінансовому лізингу реалізуються другий і третій варіанти, тому що лізингодавач цілком не зацікавлений у поверненні майна.  Йому вигідніше укласти новий договір, на пільгових для лізингоотримувача умовах, або продати майно за чисто символічну плату. 

Для продовження оренди лізингового майна лізингоотримувач виходить із цією пропозицією до лізингодавача, як правило, не пізніше 30-ти днів до закінчення договору (конкретний термін повинний бути зазначений у договорі).  При виконанні всіх зобов'язань лізингоотримувача по лізингових платежах сторони укладають новий договір. 

У випадку якщо в договорі лізингу був передбачений викуп майна, та після сплати останніх лізингових платежів, сторони укладають договір купівлі-продажу лізингового майна, ціна якого визначена в лізинговому договорі.  Право на викуп майна лізингоотримувач має незалежно від того, чи є даний пункт у договорі або немає (фінансовий лізинг).  Він може вийти з цією пропозицією до лізингодавачу до закінчення договору, узгодити з ним ціну, укласти договір купівлі-продажу, оплатити його і стати власником майна. 

2.2. Підготовка та обгрунтування лізингової угоди.

Проведенню лізингових операцій лізинговою компанією або банком-лізингодавцем передує велика організаційна робота. Загальною метою попередньої роботи є пошук потенційних клієнтів, зацікавлених в здійсненні лізингу. Разом з тим ініціатива в проведенні лізингових операцій може бути вихідною і від майбутнього лізингоодержувача, який самостійно знаходить лізингову компанію (банк) з необхідним обладнанням.

Більшість лізингових компаній починають переговори з потенційними клієнтами з пропозицією надати їм бізнес-план проекту, для здійснення якого потрібно лізингувати устаткування.  Саме на етапі оцінки бізнес-плану лізингові компанії віхиляють більшість запропонованих їм проектів.  Співвідношення прийнятих лізинговими компаніями обертань, розглянутих проектів і реалізованих контрактів може співвідноситися як 100:50:5.  Більшість відхилених проектів залишаються без розгляду багато в чому через відсутність правильно підготовленого бізнес-плану.  У будь-якому випадку можна сказати, що у разі невдалого бізнес- плану та відмови лізингової компанії, лізингоотримувач стає більш підготовленим до таких переговорів з іншою лізинговою компанією. 

У деяких випадках, коли менеджери лізингової компанії прогнозують вигідний проект, вони можуть допомогти потенційному лізингоотримувачу скласти докладний бізнес-план цього проекту.  У цьому випадку процес переговорів лізингодавця з лізингоотримувачем включає елементи консультування останнього з питань поліпшення фінансових показників запропонованого проекту, оптимізації оподатковування  і  т.д. 

Вимоги, запропоновані лізинговими компаніями до бізнес-плану, як правило різняться лише незначно.  Нижче приведена структура типового бізнес-плану: 

1. РЕЗЮМЕ (стислі висновки). 

2. ПОТОЧНА ДІЯЛЬНІСТЬ ПІДПРИЄМСТВА: напрямок діяльності і досягнуті результати на ринку; конкурентні позиції; керівництво, власність, структура керування фірмою; поточні фінансові результати; опис продукції і її застосування; схеми роботи з постачальником і споживачем продукції; як підприємство має намір розвиватися; відмінність даного підприємства від інших компаній;  

  3. ПРОДУКТИ І ПОСЛУГИ ПО ПРОЕКТУ: опис товарів і послуг, запропонованих у проекті; ступінь готовності товарів і послуг до виходу на ринок; 

4. ПЛАН МАРКЕТИНГУ: розміри ринку і тенденції його зміни; склад вашої постійної клієнтури; конкуренти (їх сильні і слабкі сторони, розподіл ринку між ними); ваші конкретні переваги і хиби; схема поширення товарів; ціноутворення; реклама; методи стимулювання продажів; формування суспільної думки про фірму і товари; прогноз обсягів продажів;  
5. ПЛАН ВИРОБНИЦТВА: виробничі помешкання; устаткування (ціна, постачальник, графік запровадження і т.д.); постачальники матеріалів і комплектуючих (їхня репутація, досвід роботи з ними); чи передбачається виробнича кооперація (репутація цих фірм, досвід роботи з ними); обсяги виробництва; схема виробничих потоків; контроль якості; чи передбачена система охорони навколишнього середовища й утилізація відходів;  
6. ОРГАНІЗАЦІЙНИЙ ПЛАН: організаційна схема підприємства; система добору, розставляння і використання кадров; 

7. ОЦІНКА РИЗИКІВ: перелік можливих ризиків із указівкою можливості їхній виникнення й очікуваного збитку від цього; шляху мінімізації ризиків;  

8. ФІНАНСОВИЙ ПЛАН: коментар до фінансового плану; план прибутків і витрат (із коментарями); прогноз обсягів реалізації (із коментарями); прогноз витрат виробництва й обертання (із коментарями); прогноз прямування коштів; аналіз усталеності фінансового положення. 

Загальний розмір бізнес-плану не повинен, як правило, перевищувати 20 сторінок.  У якості додатків до бізнес-плану, більшість лізингових компаній просить надати: 

1. Технічні дані по продукції. 

2. Копії платіжних документів. 

    3. Ліцензії. 

4. Копії контрактів на придбання устаткування, копії договорів на закупівлю сировини і реалізацію готової продукції (або договори про наміри), копію договору оренди помешкання. 
5. Кредитні договори, договори застави і страхування майна.  

    6. Фотографії і зразки.

Всі подальші взаємовідносини між сторонами будуються на підставі заяви від майбутнього користувача лізингодавцю. Вона готується у вільній формі і повинна містити технічний опис необхідного обладнання, його комерційні параметри, найменування і реквізити постачальника. Одночасно з нею потенційний лізингоодержувач надає документи, які характеризують окремі показники діяльності лізингоодержувача. Щоб убезпечити себе на випадок невиконання лізингоодержувачем платіжних зобов’язань, лізингодавцю необхідно приділити увагу аналізові фінансово-господарської діяльності лізингоодержувача. При цьому, на відміну від кредитних проектів, де основними показниками є кредитоспроможність клієнта і прибутковість, у лізинговій угоді лізингоодержувача слід оцінювати за діловою активністю, тобто за показниками ефективності використання активів на підприємстві. До таких показників належать: виробничий фінансовий цикл; цикл обороту робочого оборотного капіталу; віддача загальних і поточних активів нерухомості і чистого оборотного капіталу. Окрім цих показників, також потрібно враховувати ліквідність, платоспроможність і прибутковість.


Показник “Виробничий фінансовий цикл” дає оцінку повного циклу підприємницької діяльності:

· придбання товарно-матеріальних цінностей;

· перетворення їх у кінцевий продукт;
· реалізація кінцевого продукту;
· інкасація дебіторської заборгованості.
З урахуванням кредиторської заборгованості (строк її погашення) цей показник є циклом обороту робочого оборотного капіталу. Показники віддачі активів, нерухомості і чистого робочого оборотного капіталу відображають ділову активність та ефективність використання активів, які є на підприємстві.

Оцінку лізингового  проекту в цілому можна дати, використовуючи  таку нерівність:
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[image: image1.wmf]å

=

×

n

і

ліз

і

К

ЧП

1

, 

де       Сліз  - вартість об'єкта лізингу;

ЧПі  - чистий прибуток і-го періоду;

Кліз  - лізинговий коефіцієнт;

n -  строк лізингу;

і - періоди лізингового договору (і=1, 2,....., n).

    Чистий прибуток (ЧП) визначається на основі "Балансу грошових  надходжень і витрат", який розробляється у бізнес-плані при підготовці лізингового  проекту.

Нерівність показує ефективність лізингового проекту. Якщо  значення Кліз  перетворює нерівність  у рівність (гранична ефективність  лізингового  проекту), то вданому випадку необхідно враховувати ступінь ризику реалізації проекту, тобто  укладати з лізингоодержувачем  додатковий заставний договір. 

Слід  відзначити, що оцінка ефективності лізингового  проекту лише на основі нерівності є недостатньою. Тому під час експертизи проекту також доцільно  використовувати показники, які застосовуються при оцінці ефективності інвестицій:

 - чистий наведений дохід;

 - індекс доходності; 

 - період  окупності; внутрішня норма доходності.
Крім того, оцінюється також загальна кон’юктура ринку, місце і перспективи даного підприємства в ринковій конкуренції. На підставі цього аналітичним відділом лізингової компанії або банку готується заключення про кредитоздатність клієнта і рекомендації по встановленню з ним лізингових відносин. В ряді випадків лізингодавець може вимагати надання йому необхідних гарантій.

У випадку позитивного прийняття рішення, лізингодавець інформує лізингоодержувача про свою готовність до вступу в лізингові відносини і направляє постачальнику устаткування замовлення-наряд.

2.3. Правові норми договору лізингу.

Умовно можна виділити три етапи лізингової угоди. На першому (попередньому) етапі здійснюється підготовча робота, що передує заключенню ряду юридичних договорів, проведення якої зумовлено складним характером багатосторонніх відносин при лізингу, необхідністю детального вивчення всіх умов і особливостей кожної угоди; вирішується питання фінансування угоди. На даному етапі оформлюються заявки майбутнього лізингоодержувача, готуються  заключення про кредитоздатність клієнта і розраховується єфективність лізингового проекту. Все це відображається в направляємому постачальнику замовленні-наряді.

· 
Головну роль в організації управління лізингом відіграє другий етап. На цьому етапі проводиться юридичне закріплення лізингової угоди. Оформлюються наступні документи:

· договір про купівлю-продаж об’єкта лізингу  в експлуатацію;

· акт про прийняття об’єкта лізингу в експлуатацію;

· лізингова угода;

· договір на технічне обслуговування передаваємого в лізинг майна;

· договір на страхування об’єкта лізингу.


Третій етап лізингового процесу – період використання об’єкта лізингу. Він супроводжується відображенням лізингових операцій в бухгалтерському обліку і звітності. На даному етапі проводиться виплата лізингодавцю лізингових платежів і після закінчення строку лізингу оформлюються відносини по подальшому використанню об’єкта лізингу
Розподіл прав і обов'язків арендодавця й орендаря визначаються особливостями механізму лізингових відносин.  Класичний лізинг зв'язує трьох осіб: виробника устаткування, його споживача (арендодавця) і орендаря.  Проте учасники лізингових відносин пов'язані між собою не одним а двома окремими договорами. 

Арендодавач укладає договір купівлі - продажу з виробником або постачальником обраного орендарем устаткування і договір фінансової оренди (лізингу) з орендарем. 

Договори купівлі продажу і лізингу взаємозалежні.  У договорі купівлі-продажу, арендодавець вказує, що устаткування купується з метою віддачі його в оренду.  Майно, що є предметом договору фінансової оренди (лізингу), безпосередньо передається орендарю виробником (продавцем) у місці перебування орендаря, якщо інше не передбачено договором фінансової оренди.  У договорі купівлі-продажу вказується термін надання майна орендарю, а якщо такий термін не зазначений, у розумний термін, орендар вправі, якщо прострочення відбулося по обставинах, за які відповідає арендодавець, зажадати розірвання договору фінансової оренди (лізингу)  і  відшкодування збитків.  

У імперативній формі можна визначити такі основні обов'язки учасників лізингового договору. 

Лізингодавець повинен:

a) купити майно;

b) повідомити продавця про те, що одержано майно, призначене для передачі його в лізинг визначеній особі; 

c) надати майно в тимчасове володіння і користування лізингоотримувачу. 

Лізиногоотримувач зобов'язаний:

a) використовувати лізингове майно тільки в підприємницьких цілях відповідно до його призначення і вимоги договору; 

b) робити лізингові платежі в порядку і терміни, установлені договором. 

Права й обов'язки учасників договору лізингу деталізовані в ст.11, 12 Закону «Про лізинг».  Обсяг прав і обов'язків розрізнений у залежності від того, який тип і вид лізингу підлягає договірному врегулюванню. 

Так, при здійсненні фінансового лізингу, лізингоотримувач вправі пред'явити вимогу якості і комплектності, термінам постачань і інші вимоги, установлені договором купівлі-продажу, безпосередньо до продавця.  При здійсненні оперативного лізингу відповідає за недоліки переданого в лізинг майна сам лізингодавець.  При виявленні таких недоліків,  лізингоотримувач вправі зажадати від лізингодавця безоплатного усунення недоліків предмета лізингу, зменшення лізингових платежів або відшкодування своїх витрат, пов'язаних з усуненням недоліків даного предмета лізингу.  Лізингодавач не відповідає за недоліки переданого в тимчасове володіння і користування майна, якщо вони були заздалегідь обговорені при скаладанні договору лізингу, або були заздалегідь відомі лізингоотримувачу, або могли бути виявлені лізингоотримувачем під час огляду предмета лізингу або перевірки його справності.  1
Крім прав, прямо передбачених Цивільним кодексом, що регулює права орендаря й арендодавця в частині фінансової оренди, вони мають комплекс прав, властивих їм і при інших видах орендних відношень. 

Так орендар (лізингоотримувач) має право за згодою арендодавця здавати майно, що складає предмет договору фінансової оренди в суборенду (сублізинг) - особливий вид відношень, що виникають у зв'язку з передачею права користування предмета лізингу третій особі.  Не припускається лише передача лізингоотримувачем третій особі своїх зобов'язань по виплаті лізингових платежів. 

Орендар може також, за згодою арендодавця, передати в заставу предмет лізингу.  Застава повинна бути оформлена окремим договором, між орендарем (лізингоотримувачем) і його кредитором.  Лізингодавач може також використовувати свої права у відношенні предмета лізингу в якості застави третій особі, як учаснику лізингової угоди, так і не учаснику лізингової угоди.  При цьому ризик вилучення застави на користь третьої особи розглядається як явне порушення умов договору лізингу з боку лізингодавця.  Якщо предмет лізингу є придбаним за рахунок притягнутих засобів і є предметом застави за договором на притягнення засобів, його повторна застава не провадиться. 

У тих випадках, коли предметом договору лізингу є складне спеціалізоване устаткування (комп'ютери, обчислювальні машини і т.д.) укладають договір лізингу з додатковим умовами, що породжує виникнення нового комплексу обов'язків у лізингодавця по наданню додаткових послуг лізингоотримувачу, що робляться як до початку користування, так і в процесі користування предметом лізингу.  Комплекс, наданих додаткових послуг, як і багато інших питань, сторони можуть врегулювати в договорі фінансової оренди самостійно.  

Як правило, лізингодавець робить додаткові послуги по здійсненню монтажних, пусконалагоджувальних робіт, навчанню персоналу, післягарантійному обслуговуванню, ремонту предмета лізингу і виконання інших робіт, без котрих неможливо використовувати предмет лізингу. 

2.4. Участь банків в лізингових операціях.

Cуб'єктом лізингових операцій може бути банк. Його участь може бути як безпосередня, так і опосередкована. 

У першому випадку банк безпосередньо виступає лізингодавцем відповідно до закону України “Про банки і банківську діяльність”. Для здійснення лізингових операцій банк повинен сформувати в своїй структурі спеціальний відділ або в складі кредитного відділу – спеціальну групу. 

Таким чином у банків з'являється можливість здійснювати нові прог-ресивні форми обслуговування, що відрізняються від традиційного довго-строкового кредитування наданням додаткових послуг в сфері маркетингу та організації виробництва на базі передової техніки і технології.
Процес становлення лізингового  бізнесу в Україні можна умовно  поділити на два періоди. Перший припадає на 1989-1995 роки, коли такі операції  здійснювали лише комерційні банки. У другому - 3 1995 й по  сьогодні - у цій сфері працюють  також  спеціалізовані лізингові компанії, створені як за участі банківського капіталу так і без  нього.

Переломним етапом становлення та розвитку лізингових  відносин став 1998 рік, коли було прийнято основні законодавчі акти, що регулюють цей вид діяльності, зокрема Закон України "Про лізинг"*.

Отже,  ринок лізингу в Україні перебуває  на надзвичайно  ранній стадії  розвитку. Українська лізингова  асоціація була формально  заснована в червні 1997 року. До неї  ввійшло 16  лізингових  компаній  із  загальною  кількістю  100 чоловік. За даними  асоціації,  кількість лізингових  компаній  зростає, причому деякі з  них  засновані, але лізинговою  діяльністю  не займаються. Ті ж компанії, які функціонують, здебільшого виконують роль агентів чи посередників між постачальниками устаткування і кінцевими 

--------------

*. Мринська О. Роль банків у сфері лізингового бізнесу // Вісник НБУ.- 1999.-№ 6.- с.62.
споживачами. Обсяг місцевих лізингових операцій,  що фінансуються з внутрішніх джерел, досить низький і оцінюється на рівні 10 млн. доларів США. Усі інші операції, повязані з лізингом або подібні до нього, фінансуються міжнародними постачальниками устаткування.

Останнім часом процес впровадження лізингу в Україні помітно  пожвавився,  з’явилися нові компанії як державного, так і комерційного спрямування. Непідробний інтерес до нової  ринкової  структури почали виявляти банки,  страхові компанії. Зрозуміло, це ті фінансові інституції, які можуть стати реальними  каталізаторами процесу утвердження лізингу.

Якщо банк виступає лізингодавцем, він має такі переваги:

· розширюється коло банківських операцій, росте число клієнтів і відповідно збільшується доход банку;

· знижується ризик втрат від неплатоспроможності клієнтів. При здійсненні лізингових операцій банк залишається власником майна, що передано в оренду, і я якщо порушуються умови угоди, може вимагати повернення майна;

· банк має право нараховувати на майно, що передається в оренду, амортизаційні відрахування, які не підлягають оподаткуванню і можуть бути джерелом засобів для придбання нового майна;

· банк отримує доходи у вигляді комісійних за лізингом.

Разом з тим слід зазначити, що здійснення лізингових операцій на данному етапі пов'язано з певними труднощами. Перш за все, спеціалісти, що займаються лізинговими операціями в банку повинні мати глибокі знання в сфері комерції та організації кредитування, визначення попиту та пропозиції нового та вже використовуваного обладнання, технології виробництва і технічного обслуговування обладнання, бухгалтерського обліку та аудиту, а також у сфері законодавства, оцінки ризиків, страхування майна.

Щодо роботи банку, можна визначити цілком своєрідні, відмінні від традиційних кредитних зв'язків взаємовідносини. Це обумовлено подвійною роллю банку. З одного боку, купуючи машини, обладнання, транспортні засоби, він є покупцем, а з іншого, здаючи все це в оренду за лізинговою угодою - лізингодавцем.  

Однак більшість банків віддають перевагу опосередкованим формам участі у лізингових угодах. Ці форми такі:

· створення власної дочірньої лізингової компанії;

· створення разом з іншими банками, кредитними установами, іншими суб'єктами господарювання спільних лізингових компаній;

· кредитне обслуговування лізингових компаній.

Вказані форми в цілому забезпечують вищу ефективність, ніж безпосередня участь банків у лізинговому бізнесі. Пояснюється це перевагами спеціалізації лізингових компаній, тобто тим, що тут вивчення ринку, організаційна структура, глибше вивчення специфіки лізингу, реклама – все підпорядковано розв'язанню одного завдання -  забезпеченню успішної лізингової діяльності. Щоправда, це не означає, що лізинговий відділ якого-небудь банку не може в силу своїх творчих та розумових здібностей налагодити цю справу в себе. Але так чи інакше, 75-80%  загальної кількості лізингових компаній у світі або створені банками, або контролюються ними.

Безумовно, основне гарантійне навантаження в ході реалізації лізингового проекту буде припадати на банки, страхові компанії, лизингоотримувачів і лізингодавців, виробників устаткування.  Тому важливо узагальнити існуючий досвід розробки схем надання гарантій для порозуміння і балансу інтересів ділових партнерів.  

Президент Європейської асоціації лізингових компаній (Leaseurope) Марко Байерт звернув увагу лізингодавців на те, що на заході найкраще забезпечення - це право власності.  По оцінці експертів, сьогодні на світовому фінансовому ринку 50 відсотків кредитів видається під заставу лізингових операцій, тобто під заставу майна, що здається в лізинг. 

Гарантії в кожному конкретному випадку можуть мати різноманітну форму й об’єм у залежності від якості самого лізингоотримувача і/або його бізнесу, результатів його господарської і фінансової діяльності за попередні роки, усталеності ділових зв'язків, репутації, кола його контрагентів і стабільності партнерства. 

У якості забезпечення лізингової угоди можуть виступати: 

     1. Банківська гарантія (контргарантия) і/або векселя прийнятних банків, тобто порука банку за свого клієнта перед банком, що фінансує лізингову угоду, на випадок невиконання клієнтом тих або інших зобов'язань. 

2. Векселя підприємства, авальовані надійними українськими банками. 

3. Векселя значних бюджетних організацій і підприємств. 

4. Фонди в покриття гарантій лізингових платежів. 

5. Поручництво надійних компаній. 

6. Застава цінних паперів. 

7. Застава ліквідного товару в обороті. 

8. Застава нерухомості. 

9. Гарантія оберненого викупу постачальником. 

10. Підтверджені в уповноважених банках форвардні контракти на постачання готової продукції в обсягах не менше і по ціні не більше визначених на момент висновку відповідних договорів. 

11. РЕПО ліквідних акцій. 

12. Експортний виторг по контрактах з експортерами в уповноваженому банку. 

13. Застава іншого майна й активів. 

14. Підтверджені гарантії державних і муніципальних фондів із лімітами в уповноважених банках. 

15. Вартість устаткування, наданого в лізинг, також може розглядатися як часткове покриття. 
В Україні одним із  перших банків,  що почав проведення лізингових  операцій, є АКБ "Україна". Оскільки лізингова операція належить  операцій із  високим ступенем  ризику, тут  застосовуються традиції англійської банківської системи, а саме: створена спеціалізована структура - "Фінансово-лізинговий будинок" банку "Україна", який акумулює ризик, повязаний із  проведенням  цих  операцій. Таким чином, поза ризиком залишаються дві головні банківські функції: ощадна й розрахункова. 

Банком сформовано "Програму розвитку нових  виробництв",  що передбачає  його фінансову участь  у придбанні вітчизняних  і іноземних технологій та устаткування,  цілісних виробничих комплексів. Уже діє лізинговий договір на постачання в Україну мікроавтобусів СП "IVECO-КрАЗ" на суму 3 мільйони доларів.

За даними  фахівців  банку "Україна", сьогодні вартість  лізингових  операцій для лізингоотримувача складається з  таких  витрат (залежно від  виду лізингу та вартості кредитних ресурсів цифри можуть  відрізнятися):

1. Залучення іноземних кредитів для лізингової операції-7-9% річних.

2. Вартість гарантії банкуз3-5% (гарантія видається закордонній установі під  кредит).

3.  Маржа лізингової  компанії-7-8%.

Загальна вартість  операції-17-22% річних.

   Перш ніж банк видасть  кредит,  лізингова компанія розробляє для клієнта найефективніші умови  торгової  операцї, фінансові схеми  її забезпечення, здійснює   страхування майна та укладає лізинговий договір.                                

"Сьогодні банки  не займаються безпосередньо цією вельми  потрібною  для нашої  країни  формою  бізнесу з  ряду обєктивних  причин:

-     вони не можуть  надавати послуги довготермінового  характеру;

· банкам дозволено  купувати об'єкти лізингу для подальшої  передачі їх лізингоотримувачу лише за власні кошти;

· банки  повинні володіти нерухомим майном загальною  вартістю до 10% від обсягу власного статутного капіталу;

· встановлено  високі процентні ставки за кредитами від  Національного  банку;

· для банків-лізингодавців не передбачено  інвестиційних  пільг.

Зважаючи на зазначені фактори, українські банки  надають  перевагу опосередкованій участі у лізинговому бізнесі - створюють лізингові компанії. Тобто  йдеться про непряму участь банківського капіталу у лізинговому бізнесі. Але, навіть  обравши такий шлях, банк наштовхується на досить відчутну  перепону: сума , яку він  має  право  інвестувати, не повинна перевищувати 25% від  його власного капіталу. Відтак  невеликі та низьколіквідні комерційні банки  не  взмозі брати участь у лізинговій діяльності.

Сьогодні, окрім  "Фінансово-лізингового будинку" банку "Україна" в Україні діють також  лізингові компанії  "Аваль-лізинг" (заснована на базі банку "Аваль" ), "Укрексімлізинг" (створена Укрексімбанком 1997 року ) та Харківська регіональна лізингова  компанія "Реал банк".

Уклавши договір  із Державним лізинговим фондом (ДЛФ), компанія працює частково  на отримані від  нього бюджетні кошти".
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